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firmar que o mercado de locagdo de

equipamentos esta aquecido ¢ longe de

ser mera especulagdo, mas uma consta-
tagdo do que temos acompanhado. Diariamente
interagimos com colegas locadores do quadro
associativo da APELMAT e do SELEMAT, e sdo
constantes os pedidos de sublocagao de determi-
nados modelos de maquinas, itens para comple-
tar a frota, necessidade de contratacéo de opera-
dores, informagao sobre projetos que se iniciam.

Alguns contratos s3o de locagio de curto prazo,
varios para o interior paulista, mas a quase totali-
dade distribuida para segmentos diversificados e
na iniciativa privada, tanto em trabalhos na cons-
trucdo civil, loteamentos, industria, obras urba-
nas, como na mineragdo e no agronegocio. Ficou
nitido que, embalados por um novo ritmo da
economia do pais, os locadores largaram mao de
se queixar da falta de investimentos em obras de
infraestrutura e comegaram se virar com o que
tem no mercado.

O resultado tem sido surpreendente. O cenario
esta positivo para o setor de linha amarela, seg-
mento que requer alto investimento e custo ope-
racional, com diferentes varidveis que tornam a
atividade mais complexa, como logistica, tecno-
logia, seguro de maquina, garagem, manutencao,
depreciagio, entre outros aspectos. Ainda assim,
as locadoras estdo conseguindo adequar receitas
e despesas e o crescimento vem sendo gradual,
sustentado.

Flavio Figueiredo Filho

Presidente APELMAT/SELEMAT

RETOMADA

ESTILO

A industria de maquinas também tem bons moti-
vos para comemorar. Até o més de outubro de
2019 foram vendidas 5.343 unidades de retroes-
cavadeiras no mercado brasileiro, quantidade
que equivale a mais que o dobro de todas as ven-
das desses equipamentos feitas durante todo o
ano de 2018. Os dados sao da Associacdo Nacio-
nal dos Fabricantes de Veiculos Automotores
(Anfavea).

Dados da Associagdo Brasileira de Tecnologia
para Constru¢do ¢ Minerag¢do (Sobratema) sio
ainda mais especificos para o setor de locacdo e
revelam que as vendas para esse segmento salta-
ram de 17% para 20%. Portanto, sob a dtica dos
fabricantes, a locagdo esta cada vez mais positi-
va, atraente e apresentara crescimento.

Para completar o cenario de boas noticias, o pro-
jeto sobre a duplicata do locador foi aprovado
recentemente pela Cadmara dos Deputados, em
Brasilia, na Comissao de Desenvolvimento Eco-
ndémico, Industria, Comércio e Servicos
(CDEICS). A proposta altera a lei para permitir a
emissdo de faturas e duplicatas sobre contratos
de locag@o de bens méveis ou imoveis.

Agora falta a aprovag@o na Comissao de Consti-
tuicdo e Justica (CCJ), o que aguardamos com
otimismo e estamos certos de que em breve tere-
mos um resultado satisfatdrio, que chegara num
momento de muito trabalho.

BOA LEITURA!
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RETOMADA
NAS VENDAS

As receitas de vendas da industria
brasileira de Maquinas e equipamentos
registraram leve crescimento no més
setembro de 2019. Em relagdo ao més
imediatamente anterior, o crescimento
foi de 0,1%. Sobre 0 mesmo més de
2018 de 2,2%. Esta melhora proporcio-
nou um crescimento na taxa acumulada
no ano, de 1,1% até agosto, para 1,2%
em setembro.

O mercado do doméstico vem reagindo
melhor, a preocupagdo do fabricante
esta na desaceleragdo das atividades no
mercado internacional, pois mais de
40% das suas vendas tem como destino
estes mercados. De acordo com a
Abimaq (Associagdo Brasileira da
Industria de Maquinas ¢ Equipa-
mentos), neste ano o crescimento
observado de 1,2% originou, predomi-
nantemente, na melhora no mercado
doméstico cujas vendas de maqui nas
cresceram 6,2% em relagdo a 2018. O
bom desempenho no mercado domésti-

SINDY

cono més de setembro (+6,8%) fez com
que as vendas de maquinas e equipa-
mentos voltassem a superar os dados de
2018.

O crescimento interno foi puxado pelas
vendas de maquinas para celulose,
maquinas para agricultura e para a
industria de transformacao.

S°T¥-RIO

LOCACAO
OTIMISTA

Em sua sétima edi¢do, o Congresso
Nacional de Valorizagdo do Rental
realizado no Rio de Janeiro reuniu
empresarios, fornecedores e liderangas
sindicais do setor de locagdo na sede do
Sinduscon-RJ. Organizado pela
ANALOC - Associagdo Brasileira dos
Sindicatos e Associagdes Represen-
tantes dos Locadores de Equipa-

mentos, Maquinas e Ferramentas, o
evento debateu temas como reforma
tributaria, mercado de locacdo e a
situagdo politico-econdmica do pais.

O congresso contou com a participacio
do deputado federal Marcio Labre
(PSL-RJ), responsavel por levantar
pontos cruciais sobre a reforma
tributaria e da previdéncia; do fundador
da Casa do Construtor, Expedito Arena,
um case de sucesso, ¢ do jornalista Luis
Artur Nogueira, que apresentou uma
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Ainda segundo a associagdo, as
exportagdes, que em 2018 tiveram
importante papel no crescimento
registrado pelo setor, neste ano esbarrou
num ambiente mundial em desacelera-
¢do e conturbado que levou ao seu
encolhimento em4,5%.

visdo global sobre a situacdo politica e
econdmica do Brasil e do mundo.

Além da abordagem com um viés
politico e econdmico, também foi
possivel aferir o grau de receptividade
da plateia sobre um ponto crucial no
mercado: o futuro do pais. Nesse
aspecto, um dado interessante: 87,8%
dos participantes acreditam que o seu
negocio estard ainda melhor nos
proximos nove meses.

O evento contou com o apoio de
entidades como o Sindileq-MG,
Sindileq-PE, Sindileq-CE, Sindileq-
GO, ABELME, SOBRATEMA,
SELEMAT, ABRASFE, APELMAT e
ALEC. O patrocinio para a realizagdo
do encontro partiu de empresas como
Manitou Group, Menegotti, Valence
JCB Maquinas, Fortequip, Wolkan,
Wacker Neuson, CSM e SISLOC.

Para o presidente da APELMAT/
SELEMAT, Flavio Figueiredo, o evento
teve um fluxo interessante de partici-
pantes. "Estamos percebendo que existe
um aquecimento efetivo no mercado de
locagdo e isso foi constatado no
congresso, onde mais de 80% dos
participantes estao confiantes no futuro
do pais".



EXPORTACOES
EM ALTA

A Ciber, empresa do Wirtgen Group, completou
61 anosem 2019, ano em que ultrapassou mais de
1800 usinas de asfalto produzidas desde sua fundagdo. As
exportacdes das usinas fabricadas pela empresa estdo entre os
pilares de crescimento da marca, além do desenvolvimento de
novas tecnologias. Em 2018, a empresa cresceu 17% suas
exportagdes de usinas, excluindo a Argentina, cujo pais as
vendas foram menores em detrimento da crise econdmica.

“Para 2019, os planos sdo de crescer mais 23% as exportagdes
e seguir expandindo a presenca em paises onde ja estamos e,
sobretudo, conquistar novos territorios e clientes”, conta
Jandrei Goldschmidt, gerente de marketing da Ciber. De acor-
do com ele, o Wirtgen Group, além de suas 5 fabricas de pro-
dutos localizadas na Alemanha, também possui fabricas com
produgio local na China, India e no Brasil. As fabricas situa-
das na Alemanha abastecem a todos mercados no mundo,
enquanto as demais fabricas produzem modelos especificos
visando atender a especificagdes e perfil de cada mercado com
demandas locais.

A Ciber, no Brasil atende ao mercado com toda gama de pro-
dutos do Wirtgen Group, portanto importa equipamentos da
Alemanha e, também produz modelos nacionalizados como a
fresadora Wirtgen W100, os rolos compactadores Hamm
3411 e HD90, a pavimentadora Vogele S1300-3, além

dalinha completa de usinas
e pavimentadoras de asfalto Ciber
que produz e exporta para todo Hemisfério

Sul. Os principais mercados sdo América Latina,
Africa, Sudeste Asiatico e Oceania.

“Todos os mercados sio criteriosamente estudados e analisa-
dos antes de comercializarmos qualquer produto com objeti-
vo de assegurar que os equipamentos Ciber estejam adequa-
dos as demandas e especificagdes requeridas em cada pais. As
usinas Ciber sdo certificadas e exportadas ja configuradas para
atender as exigéncias locais”, explica Jandrei.

Para ele, a industria brasileira de maquinas para construgao ja
apresentou melhoras no setor em 2018, em relagdo ao periodo
de crise entre 2015 a2017. “No entanto, ainda demandara um
periodo além de 2019 para conseguir voltar aos patamares de
volumes comercializados em 2013 e 2014. Sera preciso uma
agenda muito positiva quanto a investimentos em infraestru-
tura rodovidria no pais para alavancar significativamente as
importacdes e a produgdo da industria nacional”, arremata.
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PRE-LANCAMENTO
NEW HOLLAND

A New Holland Construction aproveitou o momento de boas
expectativas do mercado brasileiro para fazer o pré-
langamento do rolo compactador V110. O equipamento esta
disponivel em trés versdes para diferentes aplicagdes de com-
pactacdo de solo, com cabine aberta ou fechada—ambas com a
certificagdo ROPS/FOPS de seguranga. O equipamento tem
motor FPT S8000 3,9 litros turboalimentado, com transmis-
sdo hidrostatica.

Giovanni Borgonovo, gerente de marketing da New Holland
Construction, explica que o langamento efetivo do equipa-
mento sera feito no primeiro semestre de 2020, quando estara

MEDIO E

A Komatsu complementou sua linha de produtos com equipa-
mentos de médio e grande porte no Brasil. A fabricante intro-
duziu ao longo do ano alguns modelos de carregadeiras de
rodas, escavadeiras hidraulicas, ¢ um caminhéo rigido fora-
de-estrada, destinados a aplicag¢des severas ¢ para proporcio-
nar boa disponibilidade e produtividade.

Ricardo Zurita, gerente de marketing de produto, informa que
a empresa aposta na retomada do mercado e, consequente-
mente, no reaquecimento das atividades econdmicas nos
setores de locagdo e prestagdo de servigos, constru¢do, mine-
racdo, industrial e agricola,

Na linha de carregadeiras de rodas, o destaque foi para os
modelos de porte médio WA320-6 na versao para movimenta-
¢do de biomassa, com cacamba de 5,5 m?, a WA380-6 ¢ a
WA430-6, estas com capacidades de cagambas de 3,3 m?e 3,5
m?, respectivamente. “Esses modelos atendem a diversos
tipos de aplicagdo, em especial, aquelas voltadas a movimen-
tagdo e estocagem de materiais (biomassa, areia, brita, etc.),
carregamentos de caminhdes, alimentacdo de moegas, entre
outros”, diz Zurita.

De acordo com ele, os produtos se destacam pela construgido
robusta, durabilidade ¢ confiabilidade, além de alta liquidez
no mercado de equipamentos seminovos. “Essas caracteristi-
cas proporcionam as empresas de loca¢do um 6timo retorno
sobre seus investimentos, ja que este mercado normalmente
exige a substitui¢do periddica de equipamentos, entre trés e
cinco anos de uso, em alguns casos, além de proporcionarem
baixo custo operacional e alta performance”, arremata.

disponivel para compra a toda a América Latina a partir do
Brasil. “Com o pré-lancamento feito na Paving Expo, pode-
mos avaliar como sera a aceitagdo do produto no mercado
neste primeiro momento. Isso ¢ importante para que a marca
fique bem posicionada em relagdo a concorréncia”, diz.

Giovanni explica que a CNH Industrial é reconhecida em todo
o mundo pela presenga no segmento de compactadores e ja
comercializou mais de 13 mil unidades desse equipamento no
mercado internacional. “Estamos trazendo o produto para o
Brasil em razao das novas concessdes e oportunidades na area
de infraestrutura viaria para os proximos anos”, observa.

O V110 reforga o conceito de compactag@o dindmica, combi-
nando os efeitos da compactagdo estatica e for¢a dinamica,
com duas frequéncias (31 Hz e 34 Hz) ¢ duas amplitudes de
vibragdo (0,8 mm e 1,8 mm). Seu tambor dianteiro de 32 mm ¢
o de maior espessura do mercado, proporcionando maior
confiabilidade e maior carga no eixo dianteiro, aumentando a
capacidade de compactagio. Opcionalmente, 0 V110 pode vir
equipado com tambor de 25 mm.
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NOVOS MODELOS DE
TRATOR DE ESTEIRAS E
ESCAVADEIRA

A John Deere deu uma ampliada no
portfélio de equipamentos fornecidos
ao mercado brasileiro e langou recente-
mente dois novos modelos para o setor
de mineragdo: o trator de esteiras 1050K
e escavadeira Hitachi ZX350 LC-5. Os
produtos foram apresentados na Expo-
sibram e, de acordo com a fabricante,
sdo resultados de anos de pesquisa e
extensa andlise de feedback junto aos
clientes.

O novo trator de esteira possui a produ-
tividade necessaria para mineragéo,
pedreiras, constru¢do ¢ outras aplica-
¢cdes de grande escala. “Nds estamos
felizes em trazer este trator de esteira
1050K para o Brasil. Essa nova geragao
atende aos niveis de exigéncia dos cli-
entes de minera¢do”, afirma Roberto
Marques, diretor de vendas da divisdo
de constru¢do John Deere Brasil. “O
feedback dos clientes foi vital para o
desenvolvimento desse novo trator de
esteira.

0O 1050K possui um motor John Deere

PowerTech™ de 350 cavalos Estagio
IITA que atende os niveis de emissdes da
MAR-1. Além de menos poluentes, por
serem eletronicos, os motores John
Deere estdo preparados para os recentes
avangos tecnologicos que, de acordo
com a fabricante, levardo o consumidor
a um novo patamar de conectividade,
permitirdo melhor gerenciamento da
frota e, consequentemente, reducdes de
custos de produgio.

A transmissdo hidrostatica de trajetdria
dupla da 1050K permite que um opera-
dor carregue uma carga completa por
meio de giros sem perder material, ao
contrario das transmissdes de torque-
conversor nas maquinas da concorrén-
cia.

Ja a escavadeira Hitachi Zaxis 350LC-5
possui a opcdo de escavacdo em massa,
sendo destinada a aplicagdes de grande
escala. O modelo possui for¢a de esca-
vag¢do do brago e elevado torque de giro,
oferecendo a produtividade e durabili-
dade para atender as necessidades dos
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clientes de mineracéo.

Além disso, conta com motor Isuzu e
sistema hidraulico HIOS III, que equili-
bra o desempenho do motor com a
vazao hidraulica.

Dessa forma, gera velocidade de langa e
brago, voltando o brago para cavar mais
rapido e possibilitando mover mais terra
em um dia de trabalho. A escavadeira
conta com monitor intuitivo que auxilia
no diagnostico de falhas, além de siste-
ma de telemetria que possui capacidade
de programagao e diagnostico remoto.

Os novos produtos, assim como 0s
demais equipamentos fabricados pela
John Deere, contam com o JDLink™,
que tem como principal objetivo o
gerenciamento de frota, monitoramento
do consumo de combustivel e horas de
funcionamento. Esse sistema envia
alerta das condi¢des do equipamento,
que segundo a John Deere reduz custos
e possibilita lucratividade na operagao.




VIBRATORIOS CATERPILLAR

Caterpillar incluiu mais dois
compactadores vibratdrios
tandem de tamanho médio a

linha de produtos para pavimentagao.
Os novos modelos Cat® CB7 e CB10
sdo produzidos na unidade da empresa
em Piracicaba-SP. Anova nomenclatura
corresponde as classes de pesode 7 e 10
toneladas, respectivamente. Além dis-
so0, esses modelos podem ser equipados
com um sistema de vibragdo oscilatdrio
para proporcionar versatilidade de
aplicacdo.

De acordo com a fabricante, ambas as
maquinas possibilitam melhorias aos
controles do operador, ao sistema de
pulverizacdo de agua e ao acesso de
servigos e pacotes de iluminacéo.

Os aprimoramentos tecnologicos sdo
fornecidos opcionalmente pelo Contro-
le de Compactagdo Cat. Os sistemas de
mapeamento combinam sensores de
temperatura infravermelhos

com mapeamento GPS, para manter o
operador informado sobre a temperatu-
ra do asfalto, a posi¢do da maquina, a
contagem e a cobertura das passadas.
Esse sistema intuitivo melhora muito o
desempenho noturno eregistra informa-
¢des para a futura analise de processos e
documentacdo de controle de qualida-
de.

A opcao pelo sistema de comunicacdo
“maquina para maquina” aprimora a
eficiéncia no local de trabalho. O siste-
ma ajuda a manter os padrdes de rola-
gem em sincronia e compartilhando os
mapas de cobertura ¢ de contagem de
passadas entre os displays de operacgdo
de véarias maquinas.

As aplicagdes tipicas do CB7 ¢ CB10
incluem rodovias, ruas de cidades,
estradas rurais, duplicagdes de pistas,
patios, areas industriais, sobreposicdes,
pistas de aeroportos entre outras obras
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de pavimentag@o.

O motor Cat C4.4 atende aos padrdes de
emissdes Tier 3, Estagio IIIA e MAR-1
e fornece 110 hp de poténcia no CB7 e
130 hp de poténcia no CB10. O C4.4
vem de fabrica com o modo econdmico
e controle automatico de velocidade,
proporcionando uma compactagio
uniforme, com economia de combusti-
vel e reduzidos niveis de ruido e custos
operacionais.

A visibilidade do operador pode ser
melhorada com o opcional de posicio-
namento de acesso 360°. Esta nova
tecnologia de volante de diregdo elimi-
na o console de diregdo frontal, permi-
tindo que o operador monitore facil-
mente o desempenho do sistema de
aspersao de dgua. Um monitor LCD e
controles intuitivos simplificam a
operagdo para um ambiente operacional
confortavel.




REAGE E VOLTA A CRESCER

Os setores da construgdo civil, industria, mineracdo, agronegocio, oleo e gas,
além de prefeituras sdo os que mais tém demandado locacdo de equipamentos.
Para 2019, espera-se um crescimento entre 15% e 20%

certeza da retomada de merca-

do de locacdo de equipamentos

deixou de ser uma mera aposta,
para se tornar realidade. O setor teve um
crescimento de 10% em 2018, quando o
pais apontara para um novo direciona-
mento politico-econémico, e em 2019 ¢é
previsto um novo salto estimado entre
15% a 20%, de forma sustentada e pro-
gressiva. Apesar do Brasil ainda néo ter,
de fato, efetivado obras de infraestrutu-
ra decisivas para impulsionar o setor em
larga escala, atualmente ha oportunida-
des que tém atraido investidores em
diferentes areas para concessdes e pri-
vatizagdes.

Os dados foram levantados pelo diretor
da Escad Rental, Eurimilson Daniel,
que além de associado a Apelmat/ Sele-
mat, também faz parte da diretoria da
Analoc e Sobratema. As informagdes
condizem com a avaliagdo dos fabrican-
tes e revendedores de equipamentos

consultados pela reportagem. Num
contexto mais amplo, a expectativa é
que ademanda por uso de maquinas seja
crescente.

Hoje o mercado brasileiro possui cerca
de 15 mil locadoras de equipamentos
das linhas leves, manuais ¢ compactas,
gruas, plataformas, guindastes e da
linha amarela. A capacidade de fatura-
mento de todos esses segmentos ¢ esti-
mada em R$ 12 bilhdes ao ano, conside-
rada a capacidade instalada. Da linha
amarela, especificamente, estima-se
que existam em torno de 2700 locadoras
no pais.

“O setor de locagdo € de capital intensi-
vo, ou seja, as locadoras precisam
investir em equipamentos alinhados
com o momento da tecnologia, da eco-
nomia, da expectativa do mercado ¢ do
cliente, para crescer de maneira compe-
titiva”, conjectura Daniel. Nesse senti
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do, as empresas que ndo contarem com
um portfolio de maquinas atualizadas,
dificilmente conseguirdo melhorar o
faturamento.

Setores aquecidos

A Construgio civil melhorou, apresen-
tando crescimento lento e gradual, com
maior entrada de projetos nas prefeitu-
ras, langamentos imobiliarios e retoma-
da de obras. O primeiro setor a sentir
esses reflexos ¢ o de ferramentas e
equipamentos leves, que ja esta aqueci-
do, embora ainda ndo tenha atingido os
indices de desempenho do periodo pré-
crise.

Na sequéncia, estdo alguns servigos que
envolvem a linha amarela, englobando
equipamentos de menor porte, além de
execugdo de terraplenagem e pequenas



empreitadas, onde os locadores estdo
envolvidos. Sao trabalhos de limpeza,
locagdes por periodos de curto prazo,
servigos de elétrica e hidraulica que
envolvem movimentagdo de terra, entre
outros.

Na agricultura ainda ndo havia demanda
expressiva de locagdo de maquinas da
linha amarela, mas de acordo com Dani-
el, ja é possivel identificar uma mudan-
¢a de cultura nesse mercado em relagdo
ao aluguel. “Muitas usinas estdo optan-
do por locar ao invés de investir na com-
pra de maquinario e isso gerou um
desempenho positivo para aloca¢do na

Otimismo

Antonio Augusto Ratdo, diretor da
MRT — Manuel Ratdo Tratores, mostra-
se otimista com o desempenho merca-
do. Ele diz que com as atuais oportuni-
dades, os locadores ndo podem culpar
ninguém por falta de trabalho, muito
menos ficar de bragos cruzados a espera
de que algo surpreendente aconteca na
infraestrutura.

“O governo ja anunciou que 0s recursos
estdo escassos € ndo vai fazer milagre
econdmico para investir em grandes
obras de infraestrutura”, argumenta
Toninho. “Nesse sentido, a solugao para
os locadores tem sido se fortalecer na
iniciativa privada, nos setores da agri-
cultura, mineracao, industrial e farma-
céutico. Os resultados tém sido satisfa-
torios”.

Confianca internacional

Paulo da Cruz Alcaide, diretor da Seixo
Terraplanagem e Construgdes, mantém
proximidade com clientes de Israel e
dos Estados Unidos que ja fizeram
varios investimentos no Brasil, na area
de construgdo civil, galpdes, prédios
residenciais e comerciais. De acordo
com Paulo, esses empresarios estdo
confiantes, dando continuidade em dois
novos projetos de prédios residenciais,
em area mista com empreendimentos
comerciais ¢ logisticos, com o objetivo
de disponibilizar moradias proximas ao
local de trabalho dos colaboradores.

“Hoje, os empresarios estdo fazendo
varias cotagdes para obras factiveis, ndo
apenas por mera especulacdo”, avalia
Paulo. “Antes as cota¢des ndo se torna-
vam empreendimento, mas agora os
investidores estdo confiantes e realizan-
do os projetos”.

agricultura”, diz.

Na minera¢ao, as catastrofes ocorridas
nas cidades de Mariana e Brumadinho,
no estado de Minas Gerais, geraram
necessidade da atuag@o de maquinas de
linha amarela, o que elevou a procura
por equipamentos desse segmento.
Além disso, a Petrobras esta retomando
alguns projetos na area de dleo e gas, e
isso tem demandado maquinas.

“Percebemos que 2019 foi o ano da
virada. Em 2018, o setor de locacdo
parou de cair ¢ comegou a retomar de
maneira lenta e gradual, mas quando

Para exemplificar, ele cita algumas
obras paralisadas ou com baixa deman-
da para locagdo e avalia que no momen-
to as locadoras ndo devem tentar sobre-
viver de construgdo de infraestrutura.
“As obras de Rodoanel, em Sdo Paulo,
foram interrompidas, talvez sejam reto-
madas em 2020 por causa das elei¢des.
A duplicagdo da Rodovia dos Tamoios
estd aplicando muita tecnologia de
engenharia e grande parte de equipa-
mentos usados sdo proprios”, observa.

A MRT hoje trabalha em area de mine-
racdo e subloca equipamentos para
pequenas locadoras, mas o foco da
empresa tem sido obras no interior pau-
lista e outros estados. De acordo com
Toninho, as regides Norte, Nordeste e
Centro Oeste estdo bem aceleradas
devido ao agronegdcio. “O Brasil esta
com as exportacdes elevadas

Segundo ele, quem esta fora do Brasil
possui uma visdo mais otimista, os
empresarios internacionais sempre
dizem que o pais tem mercados interes-
santes, especialmente os investidores
que estdo confiantes na politica econd-
mica do atual governo. “Com base nesse
cenario, percebemos que o mercado vai
melhorar em relagdo a obras de infraes-
trutura”, detecta.

Nos tltimos quatro anos, a Seixo redu-
ziu a quantidade de equipamentos da
frota para deixar a estrutura condizente
com a baixa demanda provocada pela
crise. Mas atualmente esta com 80% da
frota trabalhando, especialmente com
maquinas acima de 20 toneladas na area
de movimentagdo de terra. “Para os
préoximos anos, as obras federais, esta-
duais e municipais vdo movimentar bem
o setor de locagdo ¢ isso impulsiona a
economia”, prevé Paulo.
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comparamos o segundo semestre de
2019 em relagdo ao mesmo periodo do
ano anterior, constatamos um nitido
crescimento”, avalia Daniel. De acordo
com ele, ha um viés de estabilidade do
crescimento alcancado, os empresarios
dalocag@o estdo se mostrando dispostos
a ndo deixar a politica contaminar seus
negocios. Por isso, ele identifica que os
setores onde a locagdo esta reaquecida
sdo nitidamente independentes da poli-
tica, e com isso o mercado cresce orga-
nicamente, mesmo sem grandes investi-
mentos de infraestrutura.

nessa area e ha muitas fazendas que
cultivam soja, café e milho. Além disso,
ha mineragao de ferro e aluminio com
alto peso na balanga comercial”, expli-
ca.

Os equipamentos com mais utilizagdo
sdo tratores de esteiras na faixa de 10 a
20 toneladas, rolos compactadores e
motoniveladoras. “Atualmente, loca-
mos maquinas que ndo estdo muito
disponiveis no portfolio da maioria das
locadoras, ou seja, a linha médio-grande
com baixa concorréncia”, diz Toninho,
que optou por trabalhar em locais fora
de Sdo Paulo devido as dificuldades e
restrigdes cada vez maiores impostas na
cidade.

Ele também constatou que o mercado de
locagdo esta mais aquecido no segundo
semestre de 2019, em relagdo ao mesmo
periodo do ano anterior. “Hoje esta
dificil encontrar equipamento parado,
as vezes ¢ necessario buscar maquinas
com outros locadores para completar o
quadro, mas hé pouca disponibilidade”,
diz..



MICROAUDITORIA

Os trabalhos de Auditoria de Resultados
poderdo alcangar quaisquer projetos,
processos, procedimentos ou gestao,
sejam, eles de natureza fiscal,
previdenciaria, financeira, trabalhista,
ambiental, contratual, nacional e

internacional, conforme se verifica abaixo:

Antifraude

Ativo Imobilizado
Avaliagdao de empresas e bens
Beneficios Fiscais
Business Menace
Classificacdo de Produtos
Contas a Pagar e Receber
Custos

Digital Tax

Due Diligence

Precos de Vendas
Previdenciaria

Pricing

Procedimentos Fiscais
Protecdo Patrimonial
Reestruturacao Corporativa
Reestruturacao Societdria
Recursos Humanos
Riscos Trabalhistas
Especial

Estoques

Expatriate

Financeira

Fiscal Intelligence

Fluxo de Caixa

Gestdo Profissional

ICMS

International Tax
Inventario

IPI

IRPJ e CSLL

Merger & Acquisitions
Operacgdes Interestaduais
Riscos Tributarios

Startup

Tansfer Price

Tax

Tax Benefits

Tax on Software

Tax Recovery — Recuperacao de
Créditos Tributarios

e Tax Savings

Nossos trabalhos de auditoria sao
fundamentados em micro procedimentos
de auditoria e aplicados de forma
assertiva, garantindo o resultado de
forma objetiva e pratica, com baixo
investimento.

Entre em contato com a nossa equipe e
saiba mais informacgdes sobre os
trabalhos de auditoria de resultados e os
beneficios a serem gerados para seus
negocios:

jefferson@microauditoria.com
Nossos telefones:

(+55) 11 4171-3523

(+55) 11 4171-3524

www.microauditoria.com
facebook: @microauditoria
blog: microauditoria.blogspot.com/

AVALIACAO SEM QUALQUER CUSTO:
POTENCIAL DE CREDITOS TRIBUTARIOS
As primeiras dez empresas que entrarem
em contato por e-mail acima, informando
o cédigo APELMAT, receberado
diagndstico (avaliagdao) sem qualquer
custo, referente a possibilidade de
recuperacao de créditos tributdrios sobre
suasoperagoes.

Satisfagdo garantida!




Retomada nas vendas

Com o mercado atraente, as vendas de
equipamentos também apresentam
melhora gradativa, em relagdo aos
resultados que vinham sendo apresenta-
dos desde 2015. A previsdo de vendas
para 2019 é que sejam comercializadas
um volume estimado em 14.500 maqui-
nas, aumento consideravel em rela¢do
as 11 mil unidades vendidas em 2018,
ou mesmo sobre as 7 mil unidades dos
anosde2016e2017.

“A industria dobrou de tamanho”, anali-
sa Assis Tavares, gerente de vendas da
Veneza Equipamentos, refor¢cando que
0 cenario esta atraente para a comercia-
liza¢do de equipamentos da marca John
Deere, como motoniveladoras, escava-
deiras, tratores de esteiras, pds-
carregadeiras e retroescavadeiras. “O
mercado esta caminhando independen-
te da conjectura politica. Para 2020, a
previsdo é que as vendas de todos os
fabricantes do mercado de equipamen-
tos da linha amarela cheguem a 16 mil
unidades”, diz.

Novo perfil de mercado

A Quarta Revolucdo Industrial tem
provocado mudancgas significativas em
todas as areas de atuag¢do, com uma
nova realidade tecnoldgica e de com-
portamento que alterou o modo de vida
das pessoas. Hoje o compartilhamento
de produtos ¢ cada vez mais valorizado,
em relagdo a posse. De todos os setores
da economia que estdo com dificuldade
de se adaptar a essa realidade, o de loca-
¢do ¢ o que mais passa incolume em
relagdo aos impactos negativos de adap-
tagdo.

Assis observa que a confianga no mer-
cado ja vem de alguns anos e os empre-
sarios brasileiros possuem boa capaci-
dade de se reinventar. “O setor de loca-
¢do tem comprado mais equipamentos,
assim como as empresas de construgao.
Os clientes estdo confiantes nessa nova
agenda da equipe econdomica do atual
governo e, diante de novas oportunida-
des, comecaram a renovar a frota”,
conta. O agronegoécio também tem
impulsionado as vendas da linha amare-
la. De acordo com ele, as vendas de
equipamentos de todas as marcas cres-
ceram 48% nas regides Nordeste,
Sudeste e Sul.

Ricardo Fonseca, diretor de construg¢do
da Sotreq, também estima um bom
cenario para o ano de 2020. “Nossas
vendas estdo crescendo acima de 30%
em relagdo a 2018”, conta Fonseca,
ressaltando que os setores de minera-
¢do, locagdo, construgdo leve e agricola
sdo os setores que mais t€ém demandado
equipamentos da linha amarela.

“0 crescimento esta acontecendo em

“Nesse cenario, a locagdo estd num viés
positivo, vista como uma op¢do sauda-
vel, flexivel, com risco zero de investi-
mento, onde se obtém aproveitamento
total da produtividade ¢ se evita qual-
quer tipo de imprevisibilidade”, averi-
gua Eurimilson Daniel, da Escad.

Hoje as taxas de juros ja s3o negociadas
abaixo de 1%, que podem ser embutidas
no custo, portanto néo se trata de atrati-
vidade exclusiva de um momento politi-
co efémero, mas fruto da realidade de
um mercado maduro. Ainda assim, a
loca¢do ¢ uma tendéncia cada vez mais
acentuada no atual momento. Aspesso
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todo o Brasil. Estamos otimistas com a
perspectiva de crescimento em 2020,
aproximadamente 15%, com continui-
dade para os proximos anos”, avalia
Ricardo, em relagdo aos projetos em
andamento ¢ também com o inicio de
obras de infraestrutura.

O CEO do Grupo Tracbel, Luiz Gustavo
R.deMagalhées Pereira, acrescenta que
as vendas nos segmentos em que a
empresa atua estdo, em média, 30%
acima do que foi registrado no mesmo
periodo do ano anterior. “Os setores que
mais tém demandado por equipamentos
de linha amarela s3o minerago e cons-
trucdo de imdveis, que ja mostram
melhoras significativas. Mas a procura
por locagdo de maquinas tem aumenta-
do sensivelmente”, informa.

De acordo com ele, as regides que mais
estdo demandando por maquinas sdo o
estado de Sdo Paulo, seguido pelas
regides agricolas ¢ o estado de Minas
Gerais. Para 2020, estimamos um cres-
cimento em torno de 10% acima do que
esta sendo vivenciado este ano”, anteci-

pa.

as querem usar, nao ter.

Daniel observa uma mudanga no perfil
dos clientes. “Novas construtoras estio
surgindo, empresas de porte menor,
porém com uma eficacia no complian-
ce, na ética e na responsabilidade. Ja é
possivel enxergar uma nova fase das
construtoras na relagdo com o mercado
e com o publico. Essas empresas che-
gam com uma cultura de valorizar o
conhecimento de engenharia que tra-
zem na bagagem, e no querem saber de
mexer com maquinas. Essa parte prefe-
rem terceirizar, através de locagdo ou
sub empreitada”, arremata.



MARCA PROPRIA DO GHT
DESTACA-SE EM PECAS
DE REPOSICAQ

A Biza é a marca do GHT (Grupo
Hidrau Torque) que nasceu em 1985
com o objetivo de oferecer uma linha de
produtos com maior durabilidade. A
marca se apoia em dois importantes
pilares: qualidade e tradi¢do, mantendo-
se como uma das principais referéncias
do mercado nacional em pecas para
equipamentos pesados como Caterpil-
lar, Komatsu, Atlas, Volvo, entre outras.

Com um portfolio de mais de 4.000
itens, seu principal diferencial é atender
os clientes oferecendo custos acessiveis
e qualidade reconhecida, atuando no
desenvolvimento de produtos com
projetos personalizados. Para isso, sdo
estudadas as propriedades mecanicas
dos itens fabricados, indicando assim, o
tipo de matéria-prima, tratamento tér-
mico, termoquimicos e de superficie
especificos para cada caso. A empresa
investe constantemente na pesquisa de
novos materiais, processos e qualifica-
¢do de seus funcionarios.

Localizada em Pinhais, no estado do
Parana, a fabrica de produtos Biza

38

anos

possui 4000 m? e vem ao longo de sua
existéncia, ocupando um espago cada
vez maior no seu segmento. Para tanto,
nio mede esfor¢os em atender as mais
rigidas especificacdes do mercado
nacional e internacional. Atualmente, a
planta ¢ certificada pelas normas inter-
nacionais ISO9001 e ISO14001, para
garantir a padronizagdo e qualidade dos
seus processos ¢ atendimento as regula-
mentagdes ambientais.

Pinos e Buchas

De acordo com a empresa, 0s pinos ¢
buchas se destacam pela qualidade e
custo-beneficio. Produzidos com mate-
riais certificados e duplo tratamento
térmico ainda contam com rigidos con-
troles de dureza, rugosidade e de dimen-
sdes, tudo para garantir uma qualidade
superior.

Chaparia e cortes especiais

Os processos de solda sdo certificados ,
seguindo as normas AWS (American

e uma histéria em
constante evolucdo

© Grupo Hidrau Torque (GHT) ¢ lider no distribuicGo de
pecas de reposicdo para equipamentos pesados. Fundado
em 1981, a primeira empresa do Grupo foi a leja Hidrau
Torque, inaugurada no bairro da Mooca em S&o Paule, com
o objetivo inicial de vender pecas para tratores.

HIOR AL TOROUE

Welding Society). Além disso, os pro-
dutos podem ser feitos sob demanda, de
acordo com especificagdes pré-
estabelecidas pelo cliente.

Fundidos

Os fundidos da marca Biza sdo, de acor-
do com a fabricante, feitos nas op¢des
de ago, ferro, microfundido e aluminio.
A Biza também oferece diferentes ligas,
mas sempre com materiais certificados.
Aco — 1020, 1045, 4140, 4340, 15b30.
Ferro- GG25 ¢ GGG70. Microfundido-
1020, 1045, 4140, 4340, 15b30. Alumi-
nio—liga316.

-

cercom
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Nao se esqueca, quando vocé lembrar das marcas Hidrau Terque,

Hoje com um amplo pertifélic de produtos & com um grande
know hall no atendimento ao consumidor final, 0 GHT possui
solugdes personalizadas para construtoras, locadoras,
pedreiras, aterros sanitdrios e mineradoras e & referéncia
AlARAA A Asslints & ramaticfn e nacme

Principais linhas de produtos:

CarajasMaxxi, Cercom e Biza, vocé estard pensando em GHT.

Entre em contato com um dos nossos consultores.

C e mn

M | , Pecas para | P Reforma d 20
e | = ‘ Filtros ‘ Tiokores Coorsiter ‘ llmnimcﬁn‘ T | GRUPO HIDRAU TORQUE

#

Regido Sul: “

g S&o Paulo/SP: \
(11) 2602 1000 (41) 3086 5850

Contagem/MG:
(31) 2512 7001

Visite nosso site:
grupcht.com.br



AUTOMEC

E PREMIADA
EM
CONFERENCIA
GLOBAL

grupo Automec, distribuidor

oficial da JCB em Sio Paulo,

recebeu o Prémio Transforma-

¢do durante a Conferéncia Global Top

50 JCB Dealers, evento realizado na

Alemanha, no més de outubro. O evento

destacou os principais parceiros mundi-

ais da empresa britanica, lider mundial

em retroescavadeiras e manipuladores
telescopicos.

Parceira da JCB no Brasil desde 2015, a
Automec recebeu o prémio em reconhe-
cimento ao desempenho obtido em
2018, ano em que teve um expressivo
crescimento em participacdo de merca-
do e registrou aumento de 7,5 pontos
percentuais. Em Coldnia, na Alemanha,
eles foram representados pelos direto-
res Rafael Peres e Edson Greggio.

“Este ¢ um resultado importante para a
marca JCB no Brasil, porque mostra a
forca e a presenga dos nossos parceiros
locais, além de perfeito alinhamento
entre a fabrica e os distribuidores em
todas as areas, com um COmMpromisso
claro de oferecer o melhor atendimento
e resultado para nossos clientes”, desta-
ca o presidente da JCB na América
Latina, José Luis Gongalves.

“Temos na JCB uma histdria de proxi-
midade com a Automec, por ser também
uma empresa familiar, presente em
Sorocaba, com uma atuacdo reconheci-
da em todo o estado de Sdo Paulo.
Desde sua entrada no negécio JCB, a
Automec fez uma grande diferenca para
nossos clientes, de maneira muito clara
e competente se concentrou em atender
as maquinas que ja estavam no merca-
do, conquistou a confianga dos clientes
e criou uma base solida para, em curto
espago de tempo, crescer o market share

y

Rafael Peres

Direto

Chairman da JCB

#Top 50 JCB Dealers

em sua regido, tendo aberto dois pontos
em trés anos e ja com o terceiro a cami-
nho”, complementa Gongalves.

LANGAMENTOS

Recentemente, a JCB langou trés novos
modelos de rolos compactadores no
mercado brasileiro —JCB 116D, CT160
e CT260. Com esses novos produtos, a
companhia pretende cobrir cerca de
70% do mercado de rolos no pais.

Segundo a fabricante, o segmento de
compactacdo apresenta uma tendéncia
de crescimento diante da retomada de
obras e investimentos em infraestrutura,
e as maquinas possuem elevado torque
em baixas rotagdes, o que proporciona
economia de combustivel sem compro-
meter o desempenho.

O modelo JCB 116D é versatil, apropri-
ado para trabalhar em terra e asfalto, e
conta com tambor liso, tambor pé de
carneiro ou kit pé de carneiro para ser
utilizado no cilindro liso. Além disso,
possui o JCB Compatronic, tecnologia
que faz a aferi¢do da compactagdo em
tempo real. Por sua vez, o trem de forga
JCB —motor, transmisso € eixos —

Pagina 16

Lord Antony Bamford

" Anténio Edson Greggio| |

ii

Diretor Autemec JCB

foram projetados e fabricados pela
empresa, proporcionando um trabalho
adequado de todos os componentes.

Os outros modelos tandem CT160 e
CT260 sdo indicados para a compacta-
¢do de acabamento e manutencdo de
estradas, constru¢do de vias médias ou
pequenas, além de trabalhos em espagos
confinados. Ainda segundo a fabricante,
os novos rolos sdo rebocaveis, o que
proporciona flexibilidade e facilidade
na hora de escolher o transporte para
levar os equipamentos até o local de
trabalho, além de reduzir os custos de
deslocamento.

Outro diferencial do equipamento ¢ a
facilidade de manuten¢do. Todas as
revisodes e trocas de filtros sio realizadas
ao nivel do solo, o que aumenta sua
eficiéncia, tendo em vista que o tempo
de maquina parada é menor, além da
seguranga do operador. Os modelos
contam com facilidade de operagéo,
mais visibilidade e conforto para o ope-
rador.

O capd com angulo baixo e plano per-
mite visibilidade total traseira, ¢ a tec-
nologia Rops & Fops, esta ultima ape-
nas para o0 JCB116D, protege a maquina
em caso de capotamento ¢ queda de
objetos.

George Bamford

Menbro da familia JCB



Sua Maquina JCB em até
|20 meses sem juros!

www.jcbautomec.com.br
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LOCADORES ENCONTRAM
OPORTUNIDADES EM NOVOS NICHOS

Area de loteamentos tem contratado trabalhos de terraplenagem, corte e aterro
compactado, assim como o agronegocio ja busca o aluguel com maior frequéncia

tualmente, a demanda por equi-

pamentos estd bem pulverizada

nos setores da construgdo civil,
infraestrutura, agricultura, mineragio,
gestdo publica, logistica portuaria, 6leo
e gas. Mas, de acordo com Vanderlei
Cristiano Vieira Rodrigues, diretor da
Saluter Terraplenagem, a crise estimu-
lou a criatividade dos locadores, que
comegaram a buscar novos mercados de
atuacdo. Ha cinco anos, a Saluter traba-
lha na area de loteamentos em diferen-
tes locais da Zona Sul de Sdo Paulo,
fazendo trabalhos como terraplenagem,
saneamento basico, agua, luz, abertura
deruas e travessas.

“Em muitos casos, o locador faz corte e
aterro compactado, além de guias e
sarjetas”, explica Cristiano. Na maior
parte dos trabalhos, sdo utilizadas pa
carregadeira, escavadeira, retroescava-
deira ou mini maquina, além de dois ou
trés caminhdes. “O corte ¢ compensado
no local, sem necessidade de enviar
material para bota-fora”, diz.

De acordo com Cristiano, esses lotea-
mentos estdo localizados na regido do
Jardim Angela e Jardim Aracati, bairros
que fazem divisa com Itapecerica da
Serra. Eram chacaras que as pessoas
comegcaram a transformar em loteamen-
tos e a vender lotes de 125, 250, 500 e
1000 metros. O morador efetua uma
entrada de aproximadamente R$ 15 mil
e financia as demais parcelas. “A coope-
rativa fundada para lotear e vender os
terrenos € quem contrata os servicos de
locagdo de equipamentos”, conta.

Ele percebe que esse mercado de lotea-
mentos tem crescido porque atualmente
o déficit habitacional é grande, as
pessoas querem sair do aluguel. “A
tendéncia é que os trabalhos nesses
loteamentos continuem a aumentar,
com destaque para areas de precos mais
acessiveis”, detecta Cristiano.

Construcio civil

Eurimilson Daniel, diretor da Escad
Rental, avalia que a construgao civil

em nenhum momento estagnou e, embo-
ra com altos e baixos no periodo de
recessdo, sempre teve demanda por
equipamentos. Hoje, esse € o setor com
mais aplicacdo de linha amarela, poden-
do perder espaco no futuro para a infra-
estrutura. Além disso, ha atividades
industriais onde estdo acoplados ¢ aco-
modados muitos equipamentos de linha
amarela através da locag@o.

“Por exemplo, uma mini carregadeira
utilizada por empresas que produzem
pneus, realizando trabalhos de limpeza
permanente das borrachas das esteiras.
Trabalhos como esse ndo costumam
aparecer porque ndo fazem parte de
contagens expressivas, mas estdo pre-
sentes em muitas industrias”, explica
Daniel.

As prefeituras também se tornaram um
nicho de mercado atraente para os loca-
dores, que ja contam com varias empre-
sas especializadas nesse tipo de atendi-
mento. H4 grande quantidade de equi-
pamentos empenhados na manutengéo
das cidades.

Mas ha uma cultura de mecanizagio e
especialidade de diferentes tipos de
equipamento, com mais volumes de
modelos e melhores caracteristicas de
solug¢@o. Isso tem aumentado a busca
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por maquinas de linha amarela. Se ha
dez anos, por exemplo, uma escavadeira
long reach era novidade no Brasil, hoje
a necessidade de aplicagdo fez com que
o uso desse modelo fosse tdo ampliado,
que existem familias com diferentes
modelos dessa maquina. Assim se pro-
cede com as diferentes op¢des de mini
maquinas.

“Quando pensavamos que o mercado
caminharia para o uso de escavadeiras
acima de 35 toneladas, ele voltou forte
para os modelos de 20, 18 e 15 tonela-
das”, percebe Daniel. Isso quer dizer
que cada setor demanda um modelo
apropriado de maquina e esse volume
todo conjectura a utilizagdo e perspecti-
vade linha amarela”, explica Daniel.

Quando o pais estava com o PAC acon-
tecendo, havia demanda mais expressi-
va por motoniveladoras, tratores de
esteiras ¢ maquinas de 30 toneladas,
muito utilizadas em obras de infraestru-
tura. “Hoje temos um segmento pulveri-
zado, onde todos os sectores demandam
e alocagdo se tornou uma opg¢ao interes-
sante. Quando a empresa de locacdo
dispde de um bom conteudo de informa-
¢des que mostram os beneficios do
rental e defende o setor diante de um
cliente potencial, tem boas vantagens de



fazernegocio”, diz.

De acordo com Daniel, a vendade linha
amarela teve crescimento de 12% para

Construc¢io, Locacio e Agro-
negocio

Carlos Franga, gerente comercial da
Case para a América Latina, informa
que o setor de construgdo lidera as ven-
das de linha amarela, dividindo uma
importante parcela com o setor de loca-
¢do, que sdo os termdmetros do merca-
do. “Ano apds ano, o setor de agricultu-
ra também vem se destacando com a
consolidacdo de equipamentos adequa-
dos a agroindustria. Inclusive, nossos
clientes ja batizaram as maquinas rodo-
vidrias como maquinas para suporte
agricola, seja na area da pecuaria, de
grios, no setor sucroenergético, entre
outros”, dizele.

Nesse sentido, ndo hd hoje uma fazenda
de médio ou grande porte que ndo pos-
sua uma retroescavadeira ou uma pa-
carregadeira para suportar o negocio,
dando velocidade e eficiéncia ao traba-
lho, com resultado direto na produtivi-
dade. “Em diversas outras culturas,
como cana-de-agucar, também héa uma
forte utilizacdo de motoniveladoras e
escavadeiras. Ressalto também a parti-
cipacdo publica no setor e o aumento no
numero de licitagdes ligadas a conclu

17% para o setor agricola. A infraestru-
tura até o momento ndo apresentou
grandes resultados, mas ¢ uma area que
certamente absorvera

grande quantidade de equipamentos
quando os projetos voltarem a aconte-
cer.

sdo das obras em andamento e novos
projetos do governo”, destaca.

O gerente geral de construgio da
Komatsu, Luciano Rocha, concorda
que a maior demanda de equipamentos
da linha amarela esta no segmento de
construgdo seguido pelos segmentos de
locagdo e agricultura. Mas de maneira
geral, segundo cle, todos os segmentos
apresentaram crescimento satisfatério
emrelacdoa2018.
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“Nossas expectativas sdo bem otimistas
para 2020, prevemos um crescimento
continuo para os proximos anos”, revela
Luciano. “O aumento da demanda de
equipamentos da linha amarela estd
atrelado principalmente a retomada de
obras publicas de infraestrutura prove-
nientes de privatizagdes, concessdes €
PPPs, que o governo ja vem implemen-
tando. Outro ponto que sustenta esse
crescimento decorre do aumento da
demanda de maquinas de construgdo
pelo agronegécio”, pontua.




LOCADORES COMEMORAM
MELHORA DO SETOR DE MAQUINAS

Estudo de mercado da Sobratema estima crescimento de 37% nas vendas de
equipamentos em 2019. Na linha amarela, o aumento sera de 31%

O mercado de equipamentos para cons-
trugdo estd em franca recuperagdo. Pelo
segundo ano consecutivo, o segmento
vai apresentar um aumento na comercia-
lizagdo de maquinas da linha amarela —
movimenta¢do de terra. Em 2019, a
estimativa é de um crescimento de 31%
ante 2018, totalizando 16,6 mil unidades
vendidas contra 12,7 mil unidades
comercializadas no ano anterior. A
informa¢@o ¢ do Estudo Sobratema do
Mercado Brasileiro de Equipamentos
para Construgdo, da Associacdo Brasile-
ira de Tecnologia para Construcido e
Mineragdo (Sobratema), divulgado em
28 de novembro.

Nesse segmento, as vendas de retroesca-
vadeiras devem ter uma alta de 57% em
2019, chegando a 5,6 mil unidades
comercializadas. A estimativa é que as
escavadeiras hidraulicas subam 34%
nas vendas bem como as miniescavadei-
ras e minicarregadeiras alcancem per-
centuais de crescimento de 86% e 48%,
respectivamente.

O Estudo Sobratema também estima as
vendas de caminhdes rodoviarios
demandados na construgdo, cuja previ-

sdo ¢ de alta de 41% neste ano. A catego-
ria “demais equipamentos”, que con-
templa guindastes, compressores porta-
teis, manipuladores telescopicos, plata-
formas aéreas e equipamentos para
concreto, também contemplam dados
positivos, com uma alta de 77% em
2019. Os caminhdes betoneira devem
obter a maior elevagdo com 169%,
seguidos pelas plataformas aéreas
(75%) e manipuladores telescopicos
(65%).

Somadas todas as categorias — linha
amarela, demais equipamentos e cami-
nhdes rodoviarios —, as vendas totais de
maquinas para constru¢do devem cres-
cer 37% em 2019 em comparacdo a
2018. No total, serdo 26,4 mil unidades
comercializadas neste ano contra 19,3
mil unidades no ano anterior.

Para o préximo ano, o Estudo Estudo
Sobratema do Mercado Brasileiro de
Equipamentos para Construcdo estima o
aumento de vendas da ordem de 10% no
segmento de maquinas da linha amarela
e de 13% para todo o setor de equipa-
mentos para construgao.
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Editado desde 2007, o Estudo retrata
a importancia econdmica do setor,
auxilia na formulag@o das politicas
que facilitam a aquisig¢do de equipa-
mentos modernos e eficientes, e ¢
também um instrumento de planeja-
mento muito Util para as empresas
do setor. A compilacdo e analise dos
dados conta com a consultoria eco-
ndémica do jornalista ¢ economista
Brian Nicholson.

Destaque pos-venda

Durante evento de divulgacdo do
estudo de mercado, a Sobratema
também anunciou as marcas mais
bem avaliadas na pesquisa Destaque
Pos-Venda Sobratema 2019 e divul-
gadas pelo ntcleo jovem da associa-
cdo. Os homenageados receberam
um troféu como forma de reconheci-
mento ¢ um selo para utilizar em
seus materiais de divulgacao.

As marcas premiadas foram: Fiori, Lieb-
herr e Schwing-Stetter (Equipamentos
de Concreto — Fabricagdo, Transporte e
Bombeamento); Epiroc e Furukawa
(Equipamentos de Perfuracgdo); Cater-
pillar Brasil, JCB e New Holland Cons-
truction (Equipamentos de Terraplena-
gem); Liebherr, PHD ¢ XCMG (Guin-
dastes e Gruas); e Caterpillar Brasil
(Equipamentos para Trabalho em Altura
e Empilhadeiras).

Os resultados dessa pesquisa foram
obtidos apds uma avaliagdo feita entre
os meses de outubro e novembro, por
profissionais, especialistas e empresas
usudrias de equipamentos a respeito do
desempenho dos fabricantes de maqui-
nas em solugdes de pos-venda. Foram
analisados cinco quesitos: facilidade de
contato inicial, qualidade no atendimen-
to em campo, entrega técnica e o treina-
mento de operagdo, disponibilidade de
pecas de reposicdo e se o profissional
recomenda a marca avaliada para um
amigo.
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REQUER

DE EQUIPAMENTOS

Associagoes de locadores se reuniram na Secretaria de Seguranca Publica do
Estado de Sdo Paulo, para solicitar apoio policial e eficiéncia de fiscalizagcdo no
combate ao roubo de equipamentos. Esses sinistros sdo realizados

por quadrilhas especializadas

No ultimo dia 18 de novembro, a Analoc
(Associagdo Brasileira dos Sindicatos e
Associa¢des Representantes dos Loca-
dores de Maquinas, Equipamentos e
Ferramentas), acompanhada de repre-
sentantes de entidades como Apelmat,
Sobratema, Abrasfe ¢ Alec, reuniu-se
com o secretario de Seguranca Publica
do Estado de Sio Paulo, Jodo Camilo
Pires de Campos, ¢ com o deputado
estadual Itamar Borges. O tema do
encontro foi a ocorréncia de roubo de
maquinas, que vem crescendo, gerando
inseguranga e prejuizo para toda a cade-
iado segmento.

As associagdes foram solicitar apoio

b

das policias civil, militar e rodoviaria,
que estdo com dificuldade de operacio-
nalizar investigacdes, além de fiscaliza-
cdo nas fronteiras e municipios, depar-
tamento especializado nesse assunto
para multiplicar agdes e fiscalizagdes
adequadas, além de melhoria na fiscali-
zacdo de carga legalizada, ja que boa
parte segue rotas rodoviarias com docu-
mentos frios.

Além disso, o grupo comunicou a
necessidade de melhor comunicagdo
entre as policias e estados, uma vez que
os efeitos dos sistemas eletronicos tém
pouca eficacia diante de tecnologias
capazes de anular os sinais de
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rastreamento criados pela industria. Na
reunido, também foi colocado que as
campanhas de conscientiza¢do por
parte das entidades, para avaliar proce-
déncia do bem e as empresas, as pintu-
ras personalizadas, identificagdo visual
e rastreamento ndo estdo surtindo efeito
suficiente para inibir esse tipo de crime.

O roubo de equipamentos tem deixado
locadores e empreiteiros cada vez mais
preocupados. Antes, esses sinistros
aconteciam de forma esporadica, mas
na ultima década passaram a ser realiza-
dos por quadrilhas especializadas que se
organizam para furtar equipamentos



sem qualquer sacrificio, seja através de
golpes, ou roubos qualificados. Os
criminosos chegam a qualquer hora
com carretas, carros € armas no local
onde os equipamentos estio estaciona-
dos, imobilizam as pessoas, embarcam
as maquinas e fogem.

Fuga facil

Normalmente esses grupos conseguem
atravessar varios estados brasileiros
sem ser parados pela policia. “Ha falhas
por parte fiscalizagdo no pais, que tem
sido incapaz de interferir com eficiéncia
para evitar esse tipo de crime”, desabafa
Eurimilson Daniel, diretor da Escad

Restricoes em seguros

Essa realidade faz as seguradoras
aumentarem as clausulas de exigéncias
contratuais para o seguro de equipa-
mentos. Hoje elas ndo se responsabili-
zam por maquinas que ficam em vias
publicas, por exemplo. De acordo com
Flavio Torres, da Torres Administradora
de Seguros, ¢ necessario ter um banco
de dados com informagdes sobre
equipamentos furtados ou roubados.
“Enquanto houver pessoas que com-

Rental.

De acordo com ele, no passado havia
fiscalizagdo interestadual que obrigava
a apresenta¢do de nota fiscal e docu-
mentagdo para o equipamento transitar
entre estados. Hoje as barreiras nos
estados ndo funcionam mais, o pais esta
desestruturado para fazer esse trabalho,
0 unico procedimento tomado ¢ a fisca-
lizagdo de peso.

“Estamos questionando essa situacdo,
queremos que a vigilancia fique mais
eficiente com a conferéncia de nota
fiscal e CNPJ das empresas que fazem
esse trabalho”, reivindica Daniel. Sem
essa fiscalizagdo, as quadrilhas ficam

prem equipamentos roubados, o fluxo
desse tipo de sinistro continuara alto”,
dizele.

“Esses crimes reduzem a possibilidade
de novas companhias de seguro entra-
rem no mercado, além de forgarem as
seguradoras que ja atendem ao setor a
restringirem as coberturas”, avalia
Torres. Antes havia mais seguradoras
interessadas em oferecer servigos e
poucas empresas de equipamentos
querendo fazer contratos. Mas com o
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livres para cruzar o pais.

Hoje, as empresas que trabalham com
maquinas vivem um risco elevado e
crescente, porque sdo produtos faceis de
serem vendidos sem qualquer tipo de
controle. Nas fronteiras de garimpo, por
exemplo, uma maquina avaliada em R$
400,00 ¢ facilmente vendida por R$
200,00. Os dispositivos eletronicos e
digitais criados pela industria ainda sao
ineficientes para evitar roubos, as
quadrilhas conhecem esses recursos e
sabem desativa-los, cortando o sinal de
rastreamento da maquina.

passar dos anos, a incidéncia de
sinistros aumentou tanto, que o cenario
se inverteu ¢ o mercado de maquinas
passou a néo ser atraente para as
empresas de seguros.

“Isso acontece porque o mercado
também precisa tomar providéncias
para coibir esses crimes. Além de
dispositivos mais eficazes de
rastreamento, podem desenvolver
outros mecanismos, como por exemplo,
cadastrar a digital do operador para o



MELHOR ;
CONFIABILIDADE. /3
MAIOR EFTGIENCIA. .

MENORCUSTO™™ > | |
- oy P > -.

DEJWNU'FEN AQ.
L & 1’ Flc .. . I.‘.(’J,ifr;s. | "

. .
"‘( ) ,,.‘..4_‘

NOVA CABINE COM AINDA MAIS CONFORTO
E CONSUMO DE COMBUSTIVEL

ATE 20% MAIS BAIXO.

DESCUBRA 0 EQUILIBRIO ENTRE PRODUTIVIDADE, TECNOLOGIA E DURABILIDADE EM UMA
ESCAVADEIRA PARA APLICACOES DE ESFORCO LEVE A MEDIO.

ENCONTRE NA SOTREQ

'.E CENTRAL DE

shawero 30031920 0800 940 1920 Sotreq @

www.sotreq.com.br | & sotreqcat | Ed sotreqcat | (3 grup qgbr | [ company/sotreq-sa







E
EQUIPAMENTOS: CONCEITOS
E IMPACTOS NA TRIBUTACAO

O conceitp juridico de locag¢do tem sua origem no Direito Romano, onde se distingue entre a loca¢io de coisas (locatio conduc-
tio rei), prestagdo de servigos (locatio conductio operarum) ¢ empreitada —realizar uma obra (locatio conductio
operis)

O “Locator”, proprietario que tem todos os poderes e atributos de propriedade sobre alguma coisa, ou seja, atributos de gozar,
fruir, usar, utilizar, dispor, alienar, reaver ou buscar a coisa de quem o injustamente possua ou detenha (Artigo. 1.228 do atual
Cadigo Civil), concede a alguém (conductor) alguns atributos de propriedade, o poder de uso e gozo (frui¢do, desfrutar, satisfa-
¢d0) de algo, mantendo os demais atributos sob seu poder.

Na locagdo de coisas (locatio conductio rei), o locador entrega a coisa (equipamento ou maquina) para outra durante certo tem-
po, em estado de aptiddo para tais fins, ndo se responsabilizando por prestar algum servigo (ato ou atividade) ou resultado do,uso
da maquina ou equipamento. Trata-se fundamentalmente de uma tipica obrigacfo de dar (ceder o uso ¢ gozo de coisa nao fun-
givel ), diferentemente, da prestagéo de servigos (locatio conductio operarum) que é uma obrigagio de fazer, se comprometen-
do a realizar uma atividade de interesse de outrem, o servico, sem responsabilizar-se pelo resultado, em troca de um prego ou
remunerag¢do (contrato oneroso). Neste ponto, a prestacdo de servigos se diferencia da empreitada (locatio conductio operis),
pois, essa tlltima se responsabiliza também pelo resultado a ser alcangado.

Objetivamente, a caracterizagdo juridica de locagdo de coisas, distintamente da prestagio de servigos, somente ¢ possivel, se
presente os seguintes elementos:

a) entregada coisa alugadanio fungivel; s

b) possibilidade de o locatdrio fazeruso e gozo da coisa locada;

¢) independéncia do locatario sobre o uso e gozo da coisa, consoante sua natureza; e

d) deverderestitui¢io dacoisa.

6

O direito romano e no direito germanico reconhecem que a disting@o entre locacéo de coisas e prestacao de servicos se identifica
no elemento trabalho e sua essencialidade . Assim, na locac¢do de coisas, se existir algum tipo de trabalho, esse tem carater de
uma prestacdo acessoria, enquanto, na prestacdo de servigos constitui a prestagéo fundamental.

Os conceitos originados no direito romano e reconhecidos em legislagdes de outros paises, como exemplo o direito germanico,
somente confirmam as bases, conceitos e forma do direito privado que estabelecem a distin¢do entre locag@o de coisas (maqui-
nas e equipamentos) e a prestacdo de servigos que devem orientar a jurisprudéncia nacional, principalmente, no aspecto tributa-
rio.

A Receita Federal do Brasil, através da Solug¢do Consulta Interna COSIT n° 2/2012, analisando a possibilidade de opg¢do pelo
Simples Nacional de sociedade empresaria que exerce atividade de locagdo de bens com operador, concluiu que a cessdo de mao
de obra na locacdo de veiculos, maquinas e equipamentos com motorista € acesséria (meramente incidental) ao objeto princi-

pal, permitindo a tributago do total contratado (locagdo + custo de mao de obra) como locagdo. A Solucdo Consulta alcanca
somente as empresas tributadas pelo Simples Nacional, sendo necessaria a segregagao dos valores de locag@o e dos valores de
mao de obra do operador para empresas sujeitas a outros regimes de tributa¢ao, como por exemplo, lucro presumido, lucro real e
arbitrado.

Os conceitos originados no direito privado romano e reconhecidos pela legislagdo do Simples Nacional, ainda, ndo foram reco-

nhecidos pelas legislagdes municipais que continuam a exigir o ISSQN (Imposto sobre Servigos de Qualquer Natureza) sobre a
totalidade dos valores cobrados nos contratos de locagdo de maquinas e equipamentos com operador.
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O STF- Superior Tribunal Federal no julgamento da Reclamagid 14.290 do Distrito Federal reconheceu a ndo incidéncia do
ISSQN sobre o valor da locag@o (Sumula Vinculante 31 do STF ), contudo, manteve a tributagdo do ISSQN sobre o total da
locacdo mista por falta de segregacdo no faturamento de valores entre a locagdo e mao de obra. No julgamento, também
reconheceu a falta de jurisprudéncia consolidada sobre o assunto.

Mantendo-se o entendimento do STF pela tributacdo integral do ISSQN sobre a locagdo de equipamento com mao de obra,
chegaremos a outro impasse, pois, a maquina locada com operador, permanece a disposi¢do do locatario que a utiliza conforme
suas necessidades, em diversas situagdes, de forma independente, como por exemplo, remogao, rebaixamento, escavagio,
espalhamento, raspagem, terraplanagem, carga, descarga, transporte, desobstrugdo de vias, limpeza de terrenos, ou
simplesmente, permanece com o locatario sem utilizag¢@o especifica, sendo dificil se determinar o tipo de servigo executado para
fins de incidéncia do ISSQN.

Conforme mencionamos, ha uma tendéncia de reconhecimento pelo STF da ndo incidéncia do ISSQN sobre os valores de
locagdo de maquinas e equipamentos em contratos mistos, permanecendo a tributagdo sobre a mio de obra (17.05 —
Fornecimento de mao de obra Lei Complementar 116/2003) do operador, desde que os valores de locagdo e mao de obra estejam
previstos de forma segregada nos contratos, planilhas de composi¢do, notas de faturamento e demais documentos que
originaram a negociagao.

Da perspectiva funcional a locag@o tem a fung@o econdmico-social de assegurar ao locatario a posse direta de um bem para que
ele extraia do bem a utilidade que ¢ propria da coisa, consoante a sua natureza. O locador na relagdo locaticia ndo atua na
extracdo da utilidade econdmica da coisa, assumindo posi¢do passiva, bastando proporcionar ao locatario a possibilidade de
“fazeruso” da coisa, para servir para aquilo a que ela se destina, ainda que disponibilizando acessoriamente um operador.
Trata-se de assunto a ser debatido ainda nos tribunais, entretanto, recomendamos as devidas cautelas, e, principalmente,
orientagdo especifica e qualificada na elaborag@o de contratos e emissdo de notas fiscais de faturamento. Os locadores podem
recorrer também ao judiciario com objetivo de resguardar seus direitos de ndo incidéncia sobre as receitas com locacdo de
maquinas e equipamentos com operador.

Jefferson Lazaro

Advogado especialista em materias tributarias
jerfferson@lazaroadvogados.com

Diretor Técnico APELMAT
LAZAROADVOGADOS.COM
DOUTORTAX.COM

1 KASER, Max. Derecho romano privado. 2. ed. Madri: Réus, 1982, p. 197/198.

2 Essa classificagdo ndo era conhecida na época no Direito Romano, mas representa uma moderna sumarizagdo dos casos concretos encontrados em textos e contratos romanos.
ZULUETA, Francis de. The Institutes of Gaius (Part I|—Commentary). Oxford: Clarendon Press, 1953, p. 171

3 Artigo 565 do Cddigo Civil: Art. 565. Na locagdo de coisas, uma das partes se obriga a ceder a outra, por tempo determinado ou ndo, o uso e gozo de coisa ndo fungivel, mediante
certa retribuigdo.

4 0 contrato de prestagdo de servigo € bilateral e oneroso. Se o servigo é prestado gratuitamente, ou cabe em objeto de mandato, ou em promessa de doagdo, ou em doagéo. Se a
prestagdo de servico sé se hd de considerar prometida mediante remuneragdo, tem-se de ter como tacitamente convencionada, segundo os usos, o tempo do servigo e a sua
qualidade. SGo elementos relevantes a posigGo pessoal, o nivel do promitente e as relagdes existentes entre os figurantes. Ndo se pode deixar de levar em consideragdo os pregos
que o prestador dos servigos costuma exigir, nem os que acaso o promissdrio costumava pagar. MIRANDA, Francisco Cavalcanti Pontes de. Tratado de Direito Privado. Tomo 47.
Campinas: Bookseller, 2006, § 5.039,. A figura da prestagéo de servigo se constitui, ao contrdrio da locagdo, em uma tipica obrigagdo de fazer.

5 Na locagdo a inatividade do locador, mais do que a cessdo da coisa produtora da utilidade, € a caracteristica do contrato. Mais do que a entrega da coisa que se cumpre de uma s
vez, o locador tem fundamentalmente na locagcdo uma obrigagdo de deixd-la, o que implica para ele em uma obrigagdo de trato sucessivo. E, em primeiro lugar, um dever de tolerar
e de se omitir. O locador deve suportar que o locatdrio use a coisa conforme o contrato; ndo pode perturbar o locatdrio, de nenhuma forma, no exercicio da sua posse e uso
consoante o contrato.

6 Dividindo-se em locagéo e arrendamento de uso stricto sensu (§§ 535 a 597, Titulo Ill do BGB - Biirgerliches Gesetzbuch). Jd o contrato de servicos é tratado no Titulo VI (§§
611 a 630) e o contrato de obra no Titulo VIl (§§ 630a a 651).

7 “¢ inconstitucional a incidéncia do imposto sobre servigcos de qualquer natureza - ISS sobre operagdes de locagdo de bens mdéveis”.
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TABELA DE PRECOS DE LOCACAO DE
EQUIPAMENTOS -

TABELA DE EQUIPAMENTOS R$ HORA

Caminhé&o basculante toco 5/6 m* R$122,00
Caminh&o basculante toco 5/6 m? ¢/ cabine auxiliar 4 pessoas R$127,00
Caminh&o basculante toco 8 m® R$142,00
Caminhéo basculante truck tracado 10/12 m? R$175,00
Caminh&o carroceria toco R$122,00
Caminh&o carroceria toco c/ cabine auxiliar 4 pessoas R$127,00
Cavalo mecanico com prancha de 30 a 50 toneladas R$268,00
Caminhéo fora de estrada (21t) - RK430 B - 730 - RD 250 - 769 - R22 - A25 E R$387,00
Caminhao fora de estrada (30t) - 770 - HM 350 - A35 E R$427,00
Caminhao plataforma 15 toneladas R$225,00
Caminhéo plataforma 18 toneladas R$232,00
Caminh&o plataforma 29 toneladas R$268,00
Caminh&o pipa para 6.000 litros R$146,00
Caminh&o pipa para 8.000 litros R$156,00
Caminh&o pipa para 10.000 litros R$175,00
Caminhéo pipa para 20.000 litros R$205,00
Caminhéo toco espargidos tanque 6.000 litros R$188,00
Caminhéo cesto aereo duplo R$158,00
Caminhéo toco ¢/ guindaste tipo Munk R$178,00
Caminh&o toco tipo comboio (Prolub AB, lub 6-MP) R$215,00
Caminh&o trucado combinado a vacuo - Capacidade 8.000 litros R$285,00
Caminhéo trucado combinado hidrojato/sugador alta potencia - Capacidade total min. 15.000 litros R$420,00
Caminhéo trucado equipado operacoes tapa buraco (TBR 500, UMTB-5) R$320,00
Caminhéo trucado equipado operagoes tapa buraco (TBR 800, UMTB-8) R$350,00
Escavadeira hidraulica pneus (14t) - R140 W7 R$203,00
Escavadeira hidraulica pneus (17t) - LYP - 80 ou similar R$230,00
Escavadeira hidraulica esteira (14t) -130.3 - 312 - PC 120 - PC 138 -140 - PC 130-8 - EC 140 R$180,00
Escavadeira hidraulica (17t) - 80 CFK- FE105 - PC 150 - 315-9010 - PC 160 -175 - EC 140 R$202,00
Escavadeira hidraulica (20t) - SC 150 - S 15 - PC 200 - LC 240-8 - 320 DL - FH 200 - 9030 - 225 - 210 - EC

220D R$250,00
Escavadeira hidraulica (20t) - Brago longo (JS 220 L) - EC 220DLR R$290,00
Escavadeira hidraulica Liebherr (30t) - 942 - 330L - FH 270 - PC 350 LC-8 - PC 450 LC-8 - 9040 - 9050 - EC

380D R$320,00
Escavadeira mecanica (a cabo) - 3/4 J3 R$205,00
Escavadeira mecanica (a cabo) -1,0 J3 R$240,00
Escavadeira mecanica (a cabo) -1,5 J3 R$340,00
Manipulador telescopico 14m R$216,00
Motoniveladora (12t) - 12G - HW 140 - FG 70 -120 H - 523 R - GD 555 - G 930 R$230,00
Motoniveladora (15t) -140 B - HW 205 - FG 85 -140 G - 623 R - GD 655-5 - G 940 R$255,00
Motoniveladora (20t) - RG 200 - G 960 R$280,00
Pa carregadeira esteira - CAT 941 ou similar R$165,00
Pa carregadeira esteira - CAT 951 - 953 ou similar R$180,00
Pa carregadeira esteira - CAT 955 ou similar - 963 -160 HP R$188,00
Pa carregadeira pneus - W7 - L 30 ou similar - L6OF R$174,00
Pa carregadeira pneus - W18-45C-FR10 - L60F R$175,00
Pa carregadeira pneus - W 20 E - 55 C - FR 12 - 930 - 924 - 621 - DL 200 - DW 200.5 - L 60F R$198,00
Pa carregadeira pneus - FR 14 - 950 H - L90 - 721 -150 - W160 - 812 E - 938 - L 70F - L 90F R$222,00
Pa carregadeira pneus - 966 R - W 36 - WA320 - 821 - W 190 - 972 H- L 110F - L 1200F - L 150F R$252,00
Pa carregadeira pneus - 960 G - 980 H - WA 500 - L 220G R$268,00
Retroescavadeira 4x2 - 480 H - MX 750 -416 D - JCB 214 - LB 90 - 580 L - RK 406 - BL 60B R$125,00
Retroescavadeira 4x4 - 416 E - 214 E - LB 90 ou similar - BL 60B - BL 70B R$128,00
Rolo compactador combinado p/asfalto - CG 141 R$122,00
Rolo compactador combinado (7,5t) Pata ou Liso - VAP 55 - CA 15 - CA 150 - SPV 68 - CS 423 - SD 77 R$145,00
Rolo compactador combinado (7,5t) asfalto - VAP 55 - CA 15 - CA 150 - SPV 84 - CS 423 R$145,00
Rolo compactador combinado (10t) Pata ou Liso - VAP 70 - CA 25 - CA 250 - 3411 - SD 105F - BW 211 - CS

533 - SD 105 R$ 120,00 Rolo compactador combinado (12t) Pata - XS 120 - SD 105 R$172,00
Rolo compactador combinado (29t) Pata ou Liso - TORNADO - 2520 R$226,00
Rolo compactador tandem (7,5t) - CB 434 - VT 45 - BW 141 AD4 - DD 70 R$162,00
Rolo compactador tandem (8,5t) - BW 151 AD 4 - DD 100 R$170,00
Rolo compactador tandem (1 Ot) - CC 43 - CC 4200 - DD 90 - CB 534 - VSH 102 - DD 100 R$188,00
Rolo compactador pneumatico 7 pneus - CP 221 - AP 26 - CP 224 - PT 220 R$178,00
Rolo compactador pneumatico 9 pneus - CP 271 - AP 30 - CP 274 - PT 220 R$195,00
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TABELA DE EQUIPAMENTOS R$ HORA
Trator compactador - TC 18 R$205,00
Trator de esteiras com lamina - D4 - D30 -AD7 - D41A- 7D R$178,00
Trator de esteiras com lamina - D50 - D 51 - D5 - FD9 - D41E - D6K R$232,00
Trator de esteiras com lamina - D6 - AD14 - D60 - 14CT - D65F - D61 - D61 EX-15 - D61 M23 R$250,00
Trator de esteiras com |&amina - D7 - D73E - D6T R$298,00
Trator de esteiras com I&mina - D170 - (com riper) R$402,00
Trator de esteiras com lamina - D8H - D8K - D85 - D 85 EX-15 R$328,00
Trator de esteiras com Iamina - D8L - D8N - D8R R$388,00
Trator de esteiras com lamina - SD 32 (com riper) R$648,00
Trator de pneus com lamina - D8T - (350 HP) - DU 155 AX-6 R$540,00
Trator de pneus 90 a 100 HP - com grade aradora (agricola) R$112,00
Trator de pneus 100 a 120 HP - com grade aradora (agricola) R$135,00
Vibroacabadora de asfalto (VDA 600) - ABG 5820 R$256,00
Fresadora de asfalto - W100 R$798,00

EXECUCAO DE SERVIGOS DE TERRAPLENGEM
CUSTO UNITARIO EM R$/M* (MEDIDO NO CAMINHAO)

A CAMINHA
DISTANCIA [o] CARGA BOTA-FORA | ESPALHAMENTO | COMPACTAGAO
MEDIA (M) (M%)
a 500 m R$299 | R$244 R$ 10,42 R$ 1,25 R$3,61
a2km R$4,98 | R$ 2,44 R$ 10,42 R$ 1,25 R$3,61
a5km R$7,48 | R$244 R$ 10,42 R$ 1,25 R$3,61
a 10 km R$ 13,60 | R$ 2,44 R$ 10,42 R$ 1,25 R$3,61
a 15 km R$ 18,69 | R$ 2,44 R$ 10,42 R$ 1,25 R$3,61
a 25 km R$ 29,90 | R$2,44 R$ 10,42 R$ 1,25 R$3,61
CUSTO UNITARIO EM R$/M; (MEDIDO NO CORTE)
A CAMINHA =
DISTANCIA o CARGA BOTA-FORA | ESPALHAMENTO gOMPACTA(;A
MEDIA (M%) (M%)
a 500 m R$4,04 | R$2,94 R$ 14,06 R$ 1,69 R$ 4,86
a2km R$6,73 | R$2,94 R$ 14,06 R$ 1,69 R$ 4,86
a5km R$ 10,10 | R$2,94 R$ 14,06 R$ 1,69 R$ 4,86
a 10 km R$ 18,35 | R$ 2,94 R$ 14,06 R$ 1,69 R$ 4,86
a 15 km R$ 2525 | R$2,94 R$ 14,06 R$ 1,69 R$ 4,86
a 25 km R$ 40,40 | R$2,94 R$ 14,06 R$ 1,69 R$ 4,86
CENTRO DE SAO PAULO E QUADRILATERO (EM R$)
Escavacéo de 1% categoria para fundagéo UNI;’:\DE gg?;‘? CAgIﬂ!ril}-ls;;O A;$E '; |1R60
Fornecimento de terra de 1% categoria para aterro M? R$ 11,25 R$ 8,34 R$ 13,51
TERRAPLENAGEM GERAL (EM R$)
UNIDADE | CORTE CAMINHAO ATERRO IN LOCO
Vegetacdo rasteira de até 10 cm M R$ 0,56
Capoeira com arvores de até 15 cm de didmetro M? R$ 1,69
Camada vegetal até 20 cm de espessura M R$ 1,13
CARGA E TRANSPORTE DE MATERIAL DE LIMPEZA M
DTM até 1 km M R$ 6,38
Adicional de transporte acima de 1 km (Ver tabela de transporte) MW
Espalhamento em bota-fora M? R$ 1,69
Carga M? R$ 3,27 R$ 2,67
EXECUCAO DE ATERROS (EM R$)
UNIDADE | CORTE | CAMINHAO ATERRO
Corte e aterro com lamina DT 50 m M? R$ 4,24 -X- 5,14
Espalhamento de terra COMPACTACAO DE ATERROS M? R$ 1,69 R$ 1,25 R$ 2,04
Sem controle rigido M2 R$ 2,29 R$ 1,69 R$ 2,64
95% proctor normal controlado M? R$ 6,56 R$ 4,86 R$ 7,90
98% proctor normal M? R$ 7,28 R$ 5,40 R$ 8,75
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ROMPEDORES ACOPLADOS EM:

- . . . R$ HORA

Miniescavadeira / Escavadeira / Retroescavadeira

Rompedor 250 kg R$138,00
Rompedor 400 kg R$164,00
Rompedor 600 kg R$189,00
Rompedor 900 kg R$253,00
Rompedor 1.200 kg R$316,00
Rompedor 1.500 kg R$345,00

Transporte dos equipamentos nao incluso / Inclusos nos valores acima: operacéao e 6leo diesel Minimo de

locacao diaria de 9 (nove) horas/mensal = 200 (duzentas) horas

MINIMAQUINAS R$ HORA
Minicarregadeira c/vassoura - S 130 ou similar - MC 60B ou C R$120,00
Minicarregadeira de pneu Bob Cat - S130 - Cat 216 - Volvo MC 60 ou similar R$113,00
Minicarregadeira de pneu Bob Cat - S185 - Cat 232 - Volvo MC 80 ou similar R$115,00
Miniescavadeira 2.6 toneladas X325 - 302.5 - 328 - EC 27 R$110,00
Miniescavadeira 5.0 toneladas E50 - 55V Plus - 303.5C - EC 55 R$130,00
Miniescavadeira 5.0 toneladas (pneus) R55 W7 R$136,00
Miniescavadeira 8.0 toneladas 308 CR - 75-V - ECR 88 - VIO 80 R$148,00

Transporte dos equipamentos nao incluso / Inclusos nos valores acima: operacéao e dleo diesel Minimo de

locagao diaria de 9 (nove) horas/mensal = 200 (duzentas) horas

ROLOS PEQUENOS R$ HORA
Rolo compactador Tandem 1,51 - RD12 - DD16 - LR95 R$93,00
Rolo compactador Tandem 2,01 - CG11 - CB214 R$94,00
Rolo compactador Tandem 2,51 - CB224 - RD27 - DD25 R$95,00
Rolo compactador Tandem 3,51 - DD30 ou similar R$102,00

Transporte dos equipamentos nao incluso / Inclusos nos valores acima: operacao e 6leo diesel Minimo de

locagao diaria de 9 (nove) horas/mensal = 200 (duzentas) horas

GUINDASTE RODOVIARIO R$ HORA
Guindaste - 25 R$ 169,00
Guindaste - 30 R$ 195,00
Guindaste - 35 R$ 221,00
Guindaste - 50 R$ 300,00
Guindaste - 60 R$ 336,00
Guindaste - 70 R$ 360,00

Transporte dos equipamentos n&o incluso / Inclusos nos valores acima: operacao e dleo diesel Minimo de

locagao diaria de 9 (nove) horas/mensal = 200 (duzentas) horas

Tabela elaborada pela comissao de associados Apelmat. Sobre o equipamento trabalhando em
condicdes normais, levando em consideracao fatores como: depreciacdo de despesas com seguro,

manutencgao, operacao etc.

Nao devendo ser tomada como Uunica regra, ja que cada empresa adota para os seus proprios critérios.
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s empresas vivem uma realida-

de de mundo VUCA, internet

das coisas, 5G, carros autdno-
mos, drones, nanotecnologias e expe-
riéncias do cliente com ciclos evoluti-
vos mais curtos. A agilidade ndo ¢ o
unico objetivo, mas sim o meio para se
atingir resultados, que podem ser alcan-
cados através da implantagdo de um
sistema de gestdo eficiente. Com isso, a
tecnologia pode fazer a diferenga para
as locadoras de equipamentos, por meio
da automatizagao.

De acordo com o diretor de mercado da
Sisloc Softwares, Lebdnidas Ferreira
Junior, o Léo, os locadores que utilizam
os softwares de gestdo dependem
menos das pessoas, porque ficam com
as informagdes centralizadas. “Quanto
mais automatiza¢ao, menos operagdo”,
diz ele. “Isso significa uma equipe mais
enxuta na retaguarda, com gestao unifi-
cada e processos internos ou externos
mais transparentes, segundo a visao do
cliente”, continua.

Nessa perspectiva, o controle gera
menos desperdicios e propicia mais
seguranca nas informagdes. “As empre-
sas podem obter retorno financeiro ao
investirem em sistema de

'GESTAO
AUTOMATIZADA E ALIADA
DE EMPRESAS 'ENXUTAS'

Na visdo de Léo, quanto mais automatizada for uma locadora, menos operagdo
e despesas ela tera. Isso significa uma equipe mais enxuta, com gestdo unificada

gestdo, ja que quando se reduz mao de
obra na operagdo, em médio prazo o
investimento se paga”, diz Léo.

Mas ainda ha certo receio de algumas
empresas, em especial de locadoras de
pequeno porte, em implantar sistema de
gestdo. De acordo com Léo, isso aconte-
ce porque ainda ha falta de tempo para
se dedicar ao conhecimento do assunto,
principalmente porque hoje as empre-
sas estdo muito enxutas. “Mas essa
barreira vem sendo quebrada, porque
estamos mais proximos das associa¢des
de locadores e falando sobre o assunto,
mostrando os beneficios relevantes para
a empresa e ao empresario”, explica o
diretor da Sisloc.

Outro fator que precisa ser considerado
¢ o impacto causado pela crise no setor
de locagdo, provocando a saida de mui-
tas empresas do mercado. “As locado-
ras que permaneceram estdo mais madu-
ras e ajustadas para um novo ciclo de
obras e investimentos. Por isso, siste-
mas como o Sisloc podem ser um bom
aliado para a gestdo profissional nessa
nova fase, ajudando as locadoras a man-
ter a base enxuta, mas alcangar um cres-
cimento sustentavel sem precisar inflar
essa estrutura imediatamente”, avalia
Léo.

Solucdes

O Sisloc ¢ um sistema de gestdo para
locadoras presente em todo o Brasil,
que oferece solugdes inovadoras ¢ pos-
sibilita um gerenciamento eficiente do
ativo imobilizado, dos contratos, fatura-
mento, manutenc¢ao e da gestio finan-
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ceira. Ao implantar esse sistema, o loca-
dor pode fazer uma gestdo de custos e
reducdo de despesas, controle rigoroso
do ativo imobilizado, do equipamento
principal, dos acessoérios, das pecas de
reposicdo e servigos executados por
equipes internas ou de terceiros, com
eficiéncia e confiabilidade.

Além disso, o Sisloc fatura automatica-
mente cada contrato de acordo com o
periodo de locagdo, fazendo validagdes
e calculos corretos de acordo com as
datas de remessas e devolugdo. E possi-
vel controlar todos os servigos e manu-
tencdes executados, indenizagdes por
perda dos equipamentos ¢ acessorios,
titulos em atraso e relatorios de cobran-
¢a com calculo automatico de juros e
multas, e fazer a emissdo de NF-¢, NFS-
e, NFC-e, MDF-e, CT-¢, sem limite, e
totalmente integrado com o processo de
locagdo.

O sistema gerencia as informagdes, o
que garante a eficiéncia dos processos,
gestdo financeira, gestdo contabil,
gestdo a vista, gestdo da forca de ven-
das, gestdo de rota, além de outras van-
tagens.



EMPRESA MINEIRA SE FORTALECE
EM SAO PAULO

Dispetral da guinada na capital paulista, com gestdo modernizada e
focada em fornecer solugoes

A Dispetral iniciou recentemente a operacdo de uma filial em S@o Paulo, apds acumular cases de sucesso, desde 2011, com a
mesma estratégia no mercado de Belo Horizonte. Algo, porém, mantém a empresa cada vez mais ligada as raizes, justamente
apo6s modernizar a gestdo, mergulhar no universo do cliente e perceber que acolhimento, gentileza, conhecimento técnico e
cuidado no pos-venda aliviam a dor de quem precisa comprar pegas de reposigéo.

“Nossa empresa ndo vende produtos que trazem satisfagdo, como um celular de ultima geragéo, por exemplo. Nos vendemos
solug@o de problemas. Quando um cliente nos procura, em geral, esta chateado ou ansioso, tendo prejuizo por estar com um
equipamento parado”, observa o diretor executivo da Dispetral, Tiago Ferrugini. E exatamente no conhecimento profundo e

rotineiro sobre as emog¢des € o comportamento do publico alvo que a
empresa — que comercializa cerca de 41 mil itens, inclusive importados,
para tratores, caminhdes ¢ equipamentos agricolas -, busca inspiracdo
parasuas acdes estratégicas.

A empresa cede seu espago fisico para o treinamento de equipes de par-
ceiros, como a Michelin. Da localizagdo das lojas ao layout, da contrata-
¢do de profissionais a adogio de novas tecnologias que facilitam a comu-
nicag¢do ¢ a expressdo da marca, tudo é voltado para sanar a dor do clien-
te. “Implantamos o mesmo conceito de atendimento em um dos merca-
dos mais competitivos do pais e com forte apelo de prego, que ¢ Sdo
Paulo. Mas se trabalharmos com essa qualidade no atendimento e na
pontualidade assumida com o cliente, isso fard com que a gente cres¢a
significativamente a exemplo do que ocorreu em Belo Horizonte”,
aposta Tiago.

Ainvestida paulista da Dispetral esta relacionada a adi¢do da linha verde
ao portfélio de produtos voltada para a producéo agricola, que apresenta
vertiginosa possibilidade de crescimento. “Além das cidades do interior
paulista, nossa nova filial nos aproximara dos potenciais clientes do
Triangulo Mineiro, Mato Grosso e Goias, assim como outros de diferen-
tes estados brasileiros, pelas facilidades logisticas e por estarmos mais
perto de nossos fornecedores”.

Zona Norte, uma escolha estratégica

O crescimento sustentavel da Dispetral pode ser medido pela sua expan-
sdo fisica ao longo dos anos. Da pequena loja de 80m? em Santa Terezi-
nha, passando pelo endere¢o na Avenida Brasil com 280m?, ao acolhedor
galpao no Bairro Ceramica de 3 mil m?, muita coisa mudou, menos o
desejo de expansdo. Foi exatamente este pensamento estratégico que
levou a empresa a escolher a Zona Norte, para seguir com seus objetivos.

“Precisavamos de um espago maior, mais afastado do Centro por ques-
toes de logistica, e que fosse em uma rua bem tranquila. Do inicio ao final
da obra, levamos trés anos. E hoje ndo temos qualquer arrependimento.
Aliés a pratica esta provando que foi uma escolha muito boa. Néo esta-
mos longe da area central, mas facilitamos o acesso para os clientes do
estado do Rio de Janeiro e de municipios da Zona da Mata que chegam
até a Dispetral pela BR-040”, explica o diretor Operacional, Lucas Fer-
rugini.

“Parceiros nossos também vieram para a regiao e isso acaba constituindo
um centro comercial”, acrescenta o diretor, que encontra na trajetdria de
crescimento da empresa motivacdo para seguir empreendendo ao lado
do irmao, o diretor Executivo, Tiago Ferrugini. Para ambos, nada seria
possivel sem a dedicagdo e o entusiasmo de toda a equipe de cerca de 60
colaboradores.
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— PECAS, PNEUS E LUBRIFICANTES

SEU DISTRIBUIDOR MICHELIN

EM TODO O BRASIL.

www.dispetral.com.br

Sao Paulo: Tel: (11) 3500-7865
Belo Horizonte: Tel: (31) 2551-4444
Juiz de Fora: Tel: (32) 3228-9191
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Aprendemos em 2019 um pouco mais sobre a realidade donesso pais.
Continuamos unides a acreditar, trabalhar, renovar forcas frente aos
contratempos acumulados ao/longo de anos e vencidos no decorrer deste.
Percebemos que ficamos mais experientes quando abservemos
saldoes positives destes momentos.

E chegada a hora de nosreunirmos, pata brindarmos realizacoes que
nos fortalecem e nos renovam para um nevo ciclo.
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A realizacao deste importante evento so foi possivel
gracas a parceria com estas conceituadas empresas:

Patrocinador Diamante

Veneza Equipamentos

CATERPILLAR® = Sotreg
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Patrocinador Ouro Patrocinador Prata
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TRABALHISTA

DOIS ANOS

N\ svésperas do Natal de 2016, mais
Aprecisamente nodia22 de dezem-

bro, o Executivo Federal enviou
ao Congresso Nacional o Projeto de Lei
n® 6.787/16, com apenas 4 artigos, pro-
pondo a alterag@o de 7 dispositivos da
CLT. Menos de um ano depois, apos a
apresentacdo de algo em torno de 2.204
emendas (na Camara e no Senado); 17
audiéncias publicas e 47 seminarios e
debates em todo o pais, entrava em
vigor, em 11/11/17, a Lei n°® 13.467, de
13 de julho de 2017, também conhecida
como “Reforma Trabalhista™.

Poucos projetos de lei na histéria da
Republica (se é que algum), que tenha
provocado tantas alteragdes importan-
tes nas relacdes de trabalho no Brasil,
foram aprovados tdo rapidamente. Aqui-
lo que comegou com a proposta de alte-
ra¢do de 7 artigos, acabou por alterar
106 dos 922 artigos da CLT (54 altera-
dos; 43 novos e 9 revogados), sem con-
tar alteragdes na Lein® 6.019/74 (Traba-
lho Temporario) e outros ajustes na
legislag@o esparsa. Nao foi pouca coisa.

Em termos de Rela¢des do Trabalho o
pais jamais seria o mesmo. CLT's, pron-
tas para serem impressas, tiveram que
ser “retiradas do prelo” na ultima hora.
Juristas, autores de livros, juizes, advo-
gados e operadores do direito, mestres e
alunos, tiveram que se reciclar quase
que da noite para o dia. Até hoje, trans-
corridos dois anos da entrada em vigor
danova lei, a situagdo esta longe de uma
acomodagdo. A propria Justica do Tra-
balho ainda ndo se adequou as mudan-
cas.

A recepgdo e a reacdo a nova lei foram
muitas e distintas, conforme a visdo de
empregados e empregadores. Muitas
empresas, de todos os setores da econo-
mia, fizeram uma leitura equivocada da
situag@o e consideraram que as altera-
¢des promovidas vieram para resolver,
de uma s6 vez, todos os seus problemas.
Janomeio laboral o sentimento era de

que teria havido precarizag@o dos direi-
tos dos trabalhadores. Na verdade,
nenhuma dessas opinides estava corre-
ta. Se por um lado a Reforma néo repre-
sentou a solu¢do definitiva dos proble-
mas empresariais (qualquer que seja a
interpretagdo que se dé a isso), por
outro, passou longe de representar pre-
carizagdo de direitos. Isso, efetivamen-
te, nunca aconteceu.

Assim € que, se a Reforma, no que tange
as empresas, ainda ¢ um processo em
curso, restando muita coisa para ser
alterada, em relagdo aos empregados ela
nunca representou precarizacdo de
direitos como se alegou. Ao contrario, o
legislador sempre teve o cuidado de
preservar os direitos constitucionais
fundamentais. Muitos se referiam - e
ainda se referem -, ao principio que
norteou a Reforma como a “prevaléncia
do negociado sobre o legislado”. Com
efeito, ainda que isso seja correto, as
coisas ndo podem ser postas de maneira
tdo simplista. Primeiro, porque nem
tudo pode ser negociado. Com efeito,
existem alguns principios constitucio-
nais fundamentais que ndo podem ser
objeto de negociagdo. A Lei 13.467/17 ¢
clara em relagdo a isso, tendo relaciona-
do, inclusive, expressamente, em seu
artigo 611-B, as matérias que ndo
podem ser objeto de negociagdo. Por
sua vez, o artigo 611-A relaciona, de
maneira exemplificativa, aquelas que
podem.

Segundo, porque, o que efetivamente se
pretendeu, desde a concepgdo da nova
lei, foi que a Justica do Trabalho respei-
tasse as disposi¢des das normas coleti-
vas, como sendo a manifestago legiti-
ma da vontade das partes. Este sim, foi o
principio que embasou a Reforma.

Era muito comum que algumas condi-
¢Oes estabelecidas em normas coletivas
ndo fossem recepcionadas pelo Judicia
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rio. Isso ocorria por conta do assim
chamado Poder Normativo da Justiga
do Trabalho, que a ela atribuia fungéo
analoga ao ato de legislar. Essa condi-
¢do ficou muito enfraquecida apos a
edi¢do da Emenda Constitucional 45, de
2004, que, dentre outras coisas, alterou
a redagdo do paragrafo 2°, do artigo 14,
da Constituigdo Federal, dispondo
sobre a necessidade de comum acordo
entre as partes (empregados e emprega-
dores) para o ajuizamento de dissidio
coletivo de natureza econdmica.

Com isso, o legislador quis incentivar as
negociagdes € a autocomposi¢do como
forma de solucionar os conflitos, anteci-
pando o principio que viria a constituir
um dos pilares da Reforma Trabalhista,
13 anos depois. Portanto, o respeito pelo
Judiciario as estipulagdes em acordos ¢
convengdes coletivas foi o principal
objetivo da nova lei, ainda que, até o
momento, o proprio TST ndo tenha
revisto suas sumulas e orienta¢des com
base nas alteragdes implementadas.

No mesmo dia em que escrevemos este
artigo o Executivo Federal editou a
Medida Provisoria n°® 905, de 11 de
novembro, instituindo o Contrato de
Trabalho Verde e Amarelo, que altera
varios dispositivos da legislacdo traba-
lhista. E néo foi a Gnica iniciativa nesse
sentido apos a Reforma. Em 1° de margo
deste ano, foi editada a Medida Provisé-
ria n° 873, alterando dispositivos da
CLT referentes a contribuigio sindical.

Essa MP acabou perdendo a eficacia
apos ter seu prazo de validade expirado
sem ter sido votada pelo Congresso. No
entanto, logo em seguida, em 30 de
abril, foi editada a Medida Proviséria
n°® 881, posteriormente transforma-
danaLei 13.874, de 20 de setembro,
instituindo a Declaracio de Direitos
de Liberdade Economica, que tam-
bém alterou varios dispositivos da



CLT. Na verdade, a MP 905, recém-
editada, contempla varios aspectos da
legislagdo trabalhista que ndo foram
recepcionados pela Lei n® 13.874/19. O
que se pretende demonstrar ¢ que as
alteragdes na legislagdo laboral fazem
parte de um processo em curso de
moderniza¢do que esta s6 no comeco, e
que esta indissoluvelmente ligado as
altera¢des que se pretendem implemen-
tar na economia.

Paralelamente, o préprio sistema de
organizag¢do sindical tem estado na alga
de mira de possiveis alteracdes. Ha um
ano, publicamos um artigo na Revista
da APELMAT chamado “A
REPRESENTACAO SINDICAL E
SEU CUSTEIO”, onde abordavamos a
necessidade de assegurar a organizagdo
sindical fontes de receita que garantis-
sem sua existéncia e, por conseguinte, o
exercicio de seu papel. Um ano depois,
o sistema de organizagdo sindical que
conhecemos ha mais de 70 anos, esta
prestes a sofrer profundas transforma-
coes.

Em setembro o Governo Federal consti-
tuiu um grupo de estudos denominado
Grupo de Altos Estudos do Trabalho -
GAET, com o objetivo de avaliar o
mercado de trabalho brasileiro sob a
otica da modernizagdo das relagdes
trabalhistas e matérias correlatas. Este
grupo, dentre outras atribuigdes, como
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as de promover novas alteracdes na
legislagao trabalhista, devera propor um
novo modelo de sindicalismo, muito
provavelmente inspirado na pluralidade
sindical. Isso mudaria tudo. Radical-
mente. A comegar pelo proprio conceito
de representagdo sindical, como o
conhecemos hoje, com implicacdes
diretas nas negociagdes coletivas e nas
relagdes de trabalho.

Durante anos se discutiu se o sistema
corporativo de representacdo sindical
associado ao excesso de disposicdes
trabalhistas se adequava ao que se con-
vencionou chamar de “modernidade”,
ou ao “Estado Moderno”. As opinides
sobre tais assuntos sdo tdo dispares
quanto controversas. Uma coisa, no
entanto, ¢ quase consenso entre empre-
sarios adeptos do liberalismo economi-
co: A legislag@o laboral no Brasil sem-
pre foi muito protecionista, a ponto de
engessar as relagdes trabalhistas. Some-
se a isso uma folha de pagamento extre-
mamente onerosa € temos um cenario
pouco promissor em termos de liberda-
de econdmica e incremento a geragdo de
empregos. Tudo indica, no entanto, que
este cenario estd mudando numa veloci-
dade que seria inimaginavel ha meros
dois anos atras.

Como se disse, muito ja se fez num
curto lapso de tempo e muitas alteracdes
ainda sdo necessarias. No entanto, a

e 28
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consolidacdo do processo de mudangas
depende, em grande monta, do bom
entendimento entre capital e trabalho e
isso exige mais do que alteracdes na
legislag@o. O fortalecimento das repre-
sentagdes, sejam laborais ou patronais,
¢é fator essencial. Ndo se pode conceber
relagdes de trabalho sélidas e equilibra-
das sem um sistema de representagdo
legitimo, e legitimidade, como € sabido,
estd muito mais vinculada a real expres-
sd0 dos anseios ¢ aspira¢des dos repre-
sentados do que a lei que a define.

FERNANDO MARCAL
13/11/2019

Fernando Marg¢al Monteiro é advoga-
do, formado pela Pontificia Universi-
dade Catélica do Rio de Janeiro. E
assessor juridico da Federa¢do do
Comeércio de Bens, Servicos e Turismo
do Estado de Sdo Paulo -
FECOMERCIO SP -, desde 1983, onde
atua nas dreas sindical, trabalhista e
previdencidria. E especializado em
negociagdo coletiva, participando dos
processos negociais envolvendo todas
as categorias profissionais que Susci-
tam a FECOMERCIO SP. Participou
ainda como assessor juridico e legisla-
tivo da FECOMERCIO SP, nos traba-
lhos da Assembleia Nacional Constitu-
inte.




DIRETORIA TECNICA

Confira as Camaras Técnicas criadas pela APELMAT, com a finalidade
ampliar as atividades da entidade e torna-la referéncia no

setor de locacdo de equipamentos.

Conselho e Camaras Técnicas

NOME

EMPRESA

Alcides Guimaraes Junior

Jumtar Treinamentos

Alan Mendes Batista

AMB Consultoria e Solugdes Ambientais

Antonio Augusto Ratdo

Manuel Ratdo Tratores Ltda EPP

Celio Neto Ribeiro

Flavio Figueiredo Filho
Francisco de Fatima de Sousa
Jefferson Lazaro das Chagas
José Abrahdo Neto

José Alberto Bueno

SGB Maquinas/ WP

Utilrent Comal Loc de Maq e Eqptos

ConstrulocMaqg Construtora e Loc Maq

Lazaro Advogados

Transter Terraplenagem Ltda.

JB Bueno Adm

José Antonio M. Dias
José Antonio Spinasse

Gongalves & Dias Ltda. ME

Satélite Terraplenagem Ltda. EPP

Keller Mendonga Pessoa de Mello
Luiz Carlos Ginefra Toni
Michel Geraissate

Indeco Brasil Ltda.

Comingersoll do Brasil Veic Automotores Ltda.

Paulo Lancerotti

BMC Hyundai S/A.

Camara Técnica APELMAT Linha Amarela

NOME

EMPRESA

Aércio Colombo

Grupo Automec

Alexandre Checchinato

Alex André Terraplenagem Ltda

Anselmo Pugnaghi Gomes

Sotreq S/A

Antonio Edson Greggio

Automec JCB

Assis Tavares

Veneza Equipamentos

Edson Shigueo Yamamoto

Yanmar do Brasil

Flavio Figueiredo Filho

Utilrent Comal Loc de Maq e Eqptos

Flavio Pereira Rodrigues

Brasif S/A Exp e Imp

Gilberto Santana

MaxxiTerra

José Abrahdo Neto

Transter Terraplenagem Ltda.

José Antonio Spinasse

Satélite Terraplenagem Ltda. EPP

Luiz Luvisario

BMC Hyundai (gerente)

Marcelino Luiz Baido

New Holland (gerente nac. de vendas da fabrica)

Paulo da Cruz Alcaide

Seixo Terraplanagem e Construgdes

Rita de Cassia Tizeo

Apelmat/Selemat

Roberto Marques

Jonh Deere (3318-8170)

Vanderlei Cristiano V. Rodrigues

Saluter Terraplenagem e Loc de Maq

Vicente de Paula Enedino
Wilson Soler Filho

Vince Transp. Terrap e Locagdo
Auxter S/A Maq e Parts Ltda (gerente)
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Camara Técnica APELMAT Pecas

NOME

EMPRESA

Alcides Guimaraes Junior (Manga)

Jumtar Treinamentos

Antero Borges Duarte (Taco)

Taco Locag de Mdq e Eqptos e Terraplenag Ltda.

Antonio Augusto Ratao

Manuel Ratdo Tratores Ltda EPP

Carlos Eduardo Licciardi Smith

Maintech Servigos Adminlistrativos Ltda

Flavio Figueiredo Filho

Utilrent Comal Loc de Maq e Eqptos

Geraldo Gatti (indicacdo Keller)

Consefor Consultoria

Hilario José de Sena

Tecno-Terra Terraplanagem Simples

Iris Soares de Oliveira

Ensimec Ind Met de Eqptos de Movimentagdo

José Antonio Marazzo Dias da Silva

Gongalves & Dias

Luiz Carlos Berelli

Ensimec Ind Met de Eqptos de Movimentagdo

Luiz Carlos Ginefra Toni

Indeco Brasil Ltda.

Ricardo Pagliarini Zurita

Komatsu Brasil International Ltda.

Vanderlei Cristiano V. Rodrigues

Saluter Terraplenagem e Loc de Maq

Camara Técnica APELMAT Servicos

NOME

EMPRESA

Ademir Geraldo Bauto

Bauto Locagdes Ltda

Afonso Manoel Vieira da Silva

Afonso Locagdo de Maquinas Ltda EPP

Alcides Guimaraes Junior (Manga)

Jumtar Treinamentos

Alvaro Antunes (Eng)

Fleetcom Serv de Tecnologia Ltda. EPP

Antonio Augusto Ratao

Manuel Ratdo Tratores Ltda EPP

Carlos Eduardo Licciardi Smith

Maintech Servigos Administrativos Ltda

Edmilson Antonio Daniel

Escad Rental Locad de Eqptos p/Terrap

Emerson Dias Correia (Bola)

Bolater - Transp e Locagdo de Maq

Flavio Figueiredo Filho

Utilrent Comal Loc de Maq e Eqptos

Ivomario Netto Pereira (Rapa)

Trans-Zoido Terraplanagem e Transportes Ltda.

Jamerson Jaklean Silva Pio (Pio)

Pio Terraplenagem e Locg de Maquinas Eireli

José Fernandes Lopes

Ituran Servigos

José Teodoro de Melo

Fogaca Mdaquinas

Lebnidas Ferreira Junior

Sisloc

Fabio Rofaheber

Wanderley Cursino Correia (Wandy)

Rental Mais Transp e Locagao Ltda ME

Flavio Daniel Sotelo Figueiredo

Camara Técnica APELMAT Linha Branca

NOME

EMPRESA

Antonio de Fatima Pereira

De Nigris

Antonio Pascual Parames

Apta Caminhdes

Claudio Terciano

Divepe/Ford

Flavio Figueiredo Filho

Utilrent Comal Loc de Maq e Eqptos

Hilario José de Sena

Tecno-Terra Terraplanagem Simples

Ivomario Netto Pereira

Trans-Zoido Terraplanagem e Transportes Ltda.

José Antonio Spinasse

Satélite Terraplenagem Ltda. EPP

Milton Cavalcante de Amorim

New Pav

Paulo da Cruz Alcaide

Seixo Trerraplanagem e Construgdes Ltda.

Rita de Cassia Tizeo

Apelmat/Selemat

Vanderlei Cristiano V. Rodrigues

Saluter Terraplenagem e Loc de Maq

Vicente de Paula Enedino

Vince Transp. Terrap e Locagao
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Camara Técnica APELMAT Seguros

NOME

EMPRESA

Antero Borges Duarte

Taco Locag de Mdq e Eqptos e Terraplenag Ltda.

Dionisio Mendes da Silva

D.M.S. Transp e Locagdes Ltda. ME

Flavio Figueiredo Filho

Utilrent Comal Loc de Maq e Eqptos

Flavio Torres de Alvarenga

Flavio Torres de Alvarenga Corretora de Seguros

Marcelo da Silva

Livre Consultoria e Corretora de Seguros Ltda.

Paulo Cesar Peixoto Daniese

Vencorr Corretora de Seguros

Rosa Damiano

Sephora

Vanderlei Cristiano V. Rodrigues

Saluter Terraplenagem e Loc de Maq

Camara Técnica APELMAT Pavimentacio

NOME

EMPRESA

Alan Mendes Batista

AMB Consultoria e Solugdes Ambientais

Alexandre Checchinato

Alex André Terraplenagem Ltda

Alexandre Fernandez

A3 Engenharia

Alex Sandro Martins Piro

MP Terraplenagem Ltda.
MP Rental Locagoes Ltda.

Antonio Mascarenhas

Amplytude Eqptos Rodov Eireli

Carlos Eduardo Licciardi Smith

Maintech Servigos Adminlistrativos Ltda

Carlos Forghieri

Bomag Bauko

Fabio Carmona

Veneza Equip. Pesados S/A

Flavio Figueiredo Filho

Utilrent Comal Loc de Maq e Eqptos

Luiz Godinho

Bomag

Marcos Siqueira Mello

Vibros e Frezzas/ Wirtgen Group

Milton Cavalcante de Amorin

Maquipav

Paulo da Cruz Alcaide

Seixo Trerraplanagem e Construgdes Ltda.

Ricardo Bezerra Topal

Ricardo Bezerra Topal ME (LOMAQ)

Alex Sandro Martins Piro

MP Rental Locacbes

Vanderlei Cristiano V. Rodrigues

Saluter Terraplenagem e Loc de Maq

Camara Técnica APELMAT Qualificacao e normatizacio

NOME

EMPRESA

Alan Mendes Batista

AMB Consultoria e Solugées Ambientais

Flavio Figueiredo Filho

Utilrent Comal Loc de Maq e Eqptos

Francisco de Fatima de Sousa

ConstrulocMaq Construtora e Loc Mdq

Jefferson Lazaro das Chagas

Lazaro Advogados

Ricardo Bezerra Topal

Ricardo Bezerra Topal ME (LOMAQ)

Vicente de Paula Enedino

Vince Transp. Terrap e Locagao

Elaboracao do regimento interno das Camaras Técnicas
e Assessoria Técnica Integral

NOME

EMPRESA

Alan Mendes Batista

AMB Consultoria e SolugGes Ambientais

Flavio Figueiredo Filho

Utilrent Comal Loc de Maq e Eqptos

Jefferson Lazaro das Chagas

Lazaro Advogados

Paulo da Cruz Alcaide

Seixo Terraplanagem e Construcgdes

Ricardo Bezerra Topal

Ricardo Bezerra Topal ME (LOMAQ)

Pagina 39




DOS -  CLASSIFICADOS -  CLASSIFICADOS - CLA

=N TERRAPLENAGEM
EXPERIENCIA, SERIEDADE E COMPROMISS0

LOCAGAO DE MAQUINAS
TERRAPLANAGEM E PAVIMENTAGAO

T NIT6-T80 oo s @ 11 5891-7978

viera Paulista

Rivi ista,
saluter.com.br GEP 0122364

TERRAPLENAGEM

DIAS

GONCALVES & DIAS LTDA

Locacao, Terr l[)ldll agem e Pavimentacio m @ W
r . 4 T - |

LOCAGAD DE EQUIPAMENTOS
PARA DEMOLICAO E TERRAPLENAGEM

@11 3784-4396

11 99980-0885
11 5667-3055 / 5667- 2656 e-mail: bautolocacaoes@gmail.com

E-mail: gdias@gdias.com.br Rua Anténio José Evaristo, 236 - Butant - CEP 05568-060 - SP

LOCACAO DE MAQUINAS
E TERRAPLANAGEM

A Solugao para -
| oseu Transporte % \

Especializados no transporte de

== equipamentos de terraplenagem, pavimentagéo e industriais de até 44 toneladas.
11 5894-5321 (‘(“) 2959 . 8752

E-mail: tacoterraplenagem@uol.com.br WWW. Iunatransportes_com_br
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DOS -

CLASSIFICADOS

CLASSIFICADOS -

TERRAPLENAGEM
ENGENHARIA
CONSTRUCOES

P

LOCAG ODEM QUINAS E EQUIPAMENTOS
PARA OBRAS PESADAS

i
&""f”\ -

» Terraplenagem « Aterro » Muro de Contencdo
» Assentamento de Tubos «Pavimentacio «Escavacoes
*Drenagem « Demolicdo Mecanizada

Servigos:

Mcpsseraplenagem.com.br

Diniz Jungueira, 383 - Vila )a Sao Paulo 5P - CEP: 05160-000

Tel: 55(11) 3901-9191 / 3903-1515

‘ ~“LCCTCOM
Software para Gerenciar sua
empresa e reduzir seus custos

® 11.98336-1988

emalil: alvaro@fleetcom.com.br

www.fleetcom.com.br

© LOCACAD

© ATERRO E DESATERRO

© COMPACTACAQ

© DEMOLICAO MECANIZADA
© TERRAPLANAGEM

®(11) 2875-3411

Av. Nova Zelandia, 1241, Jardim ltapua,
CEP.: 09270-190 - Santo André - SP

oO0LdicA

Locacgéao e Terraplanagem

www.bolater.com.br

IR A B - —
Ad /ML | EIXI
Locacgoes e Terraplenagem

e Aterros ¢ Limpeza de Terreno
e Desaterro o Guias

e Demolicoes e Sargetas

e Escavacoes e Rede de Agua

® Compactacao o Entre Outros

a 11 5666.9564

www.dalterra.com.br
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Infraestrutura - Locacao - Sinalizacao

Mineracdo - Loteamento

Rua Antonio de Marchi, 100 - B. Engordadouro
Fone/Fax: (11) 3395-3749 - CEP 13214-721 - Jundiai/SP
www.a3eng.com.br

CLA



DOS

- CLASSIFICADOS -

@ TRANSTER

D&Jd{. / %57 6

PABX: 11 3904-2970
Fene/fax: 11 3906-9622
Rua Manoel Pinheiro, 676 - V. Mangalot - SP

MANUEL RATAO THAT[IHES

CEP 05131-110 - e-mail: tranter.ltda@uol.com.br

CLASSIFICADOS - CLA

VENDA DE TRATORES, PEGAS E EQUIPAMENTOS,
NOVOS E SEMI-NOVOS, LOCACAO DE MAQUINAS.

(11)3611-8722

Rua José Szakall, 255 Barra Funda - Sao Paulo, SP - CEP 01140-120

NP NEWPAV

Construcao e Pavimentacao

Telefones: 11 2280-0544 / 2280-3893

www.newpav.com.br

Rua Barreiras do Piaui, 143 - Burgo Paulista - Sao Paulo - SP

1] J3) LOCTRATOR

SOLUGAO COM QUALIDADE

EXPERIENCIA E EXCELENCIA

COMPROVADAS PELO MERCADO

Entre em contato conosco, solicite um orgamento, conhega-nos!

= 11 3686-6000

loctrator.com.br / loctrator@loctrator.com.br

Linha Amarela"

Frota completa para locagao nos
setores: industrial, construcaoicivil

e infraestrutura.

Atendemos todo o Brasil
com exceléncia e agilidade

(11) 4996-5533 | comercial@escad.com. br
escad.com.br -

Fone: 113781-7566
Cel: 11 97655-2605

ey
Rua Santiago Ferrer, 368- Jardim Park Ypé - km 19 Rod. Raposo Tavares
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DOS -  CLASSIFICADOS -  CLASSIFICADOS - CLA

z iy midoit e LOCACAO DE MAQUINAS E
—_ SERVICOS DE TE_ APLANAGEM
’ : .‘ d

Atendendo o Estado de Sio Paulo /

(11) 4828-7903 (11) 4825-8483

utilrent@utilrent.com.br hunter@hunter.net.br
e Xy, = 112943-9958
by 4 n
Pl.u;?l!::ntal L&MXR&?}O:‘: \\ 11 9411" 8418 R C h 3P Jd Mat
11) 4825-8312 11) 4825-8702 ua Cacimba, atarazzo
plur'rre(nta?@plurirental.com.br uny(duy)@unyduy_com_br @ “ 99666'73M Sao Paulo - SP - CEP 03813-140

LOCAGAO DE EQUIPAMENTOS -—y
PARA TERRAPLANAGEM = g WL
11 96421-8970 LOCAGAO DE MAQUINAS E
EQUIPAMENTO PARA TERRAPLENAGEM

e-mail: dmslocacao@gmail.com

Rua Manuel Jacinto, 667 Bloco 8 Conj. 53 - VI. Morse ﬁ 11 5513-3515 l 5513-4681

CEP 05624-001 - S&o Paulo - SP - Fone: 11 3743-6281 www.afonsoterra.com.br
www.dmslocacao.com.br Rua Francisco Pio de Melo, 81 - S.01 - Pq.Arariba - SP - CEP 05778-190

ALOMAQ KIS = _jﬁ_ -

LOCACAO DE MAQUINAS T mi._;

Terraplanagem -

& B‘onstrgoe?m;!

& Dymuasac
—

I.IICAGAI] DE EQUIPAMENTOS E MAIIIIINAS
= 112636-8080 / 2636-7982 www.selkeconhr
| l. )
omaq@uol.com.br = 11 2409-4344

Rua Amambai, 51 Vila Maria - CEP 02115-000
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SEUS PROCESS DS
AINDA SAO MANUAIS 728

S0 o sistema de maior aderéncia
ao mercado de Locagao e capaz
de entregar para vocé:

- Total controle do ativo
imobilizado

- Gest3o eficiente da Locacao
- Automatizagao do Faturamento ]
- Segurancga nos processos de
manutengao

- Gestao de Operadores e
muito mais.

Taxa de ocupacao - Filial 1

Rental Rate/Utiliza¢éo Financeira
/Margem de Contribuigio

Conhega também nossos
aplicativos que garantem
mobilidade para o
gerenciamento da sua
operagao de qualquer
lugar em que vocé esteja!

@ FRental Rate

Utilizacao Financeira

Margem de contribuicac

Rua Sergipe, 1087, Funcionarios

g:a?: I?Ioofizgﬁtre - Minas Gerais 31 3269.6600
11 3508.8600

) @sislocsoftwares

5} esislocsoftwares

M) sisloc Softwares @31 99988.0863

O sislocSoftwares comercial @sisloc.com.br .
www.SISIOC .com GESTAO EM RENTAL
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